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Agricultura y Ganaderia 





CONSERVACION DE LA FERTILIDAD EN 
LOS CULTIVOS DEL CACAHUATE 


Por el Sr. Canciller Atrowso Fasais Arce, del Consulade de México en Houston, Texas, E. U. A. 


Es generalmente conocido que la siembra 
del cacahuate causa la debilidad de la tierra 
cosechada : esto frecuentemente se expresa por 
el agricultodr con las palabras, “el cacahuate 
es muy duro para la tierra”. Aun ante la evi- 
dencia de este hecho reconocido, las Practicas 
Norteamericanas sobre fertilizantes para 1949 
muestran que tinicamente 35% del cacahuate 
sembrado en Carolina del Norte fue fertiliza- 
do, 37% en Georgia, 52.3% en Virginia, y 11% 
en Florida. Para comparacién, el 94.98, 99.5 
y 98.9% respectivamente de la superficie sem- 
brada con algodén en esos estados fue ferti- 
lizado. 

Donde el terreno para la siembra es ferti- 
lizado, la confusi6én que existe puede ser ilus- 
trada por las investigaciones Hevadas a cako 
por las Practicas Norteamericanas de fertili- 
zantes. En Virginia, Carolina del Norte y 
Georgia, de las cuales se dan datos sobre fer- 
tilizantes, el grupo que informé haber emplea- 
do fertilizantes diversos es mayor que el que 
informé haber usado un solo fertilizante. Las 
recomendaciones para los diferentes estados 
indican también variantes similares. 


. 


COSECHA PARA DIVERSOS USOS 


El cacahuate es cultivado para muy diver- 
SOS USOS: my ba parte ®ureste de Virginia y 
Noreste de rolina del Norte, se produce 
principalmente en grandes cantidades para 
comestible; en cambio, en la parte Sureste del 
Estado de Alabama se cultiva el tipo pequefio 
para obtener el aceite; Florida utiliza princi- 
palmente su cosecha para alimentar marranos 
y para la produccién de heno; otros Estados 
del Sureste cultivan el cacahuate para uno o 
mds de los productos arriba enumerados. El 
tipo de tierra usado para la produccién de ca- 
cahuate varia desde el costero hasta el terreno 
llamado Piédmont. El uso de la gran cantidad 
de diferentes tipos y variedades depende del 
fin a que se destine el cultivo, junto con la 
variacién en terrenos y climas, lo que natu- 
ralmente tiende a diferentes requisitos en las 
freas respectivas. 


Las caracteristicas de la planta y los mé- 
todos para levantar la cosecha hacen que los 
resultados de las pruebas queden sujetos a 


considerables variaciones. | 


Una cosecha levantada tempranamente da 
por resultado granos sin madurez, que se arru- 
gan al seearse: estos granos ligeros son vola- 
dos por el aire junto con las matas, cuando las 
almendras son levantadas con aparatos mecé4- 
nicos. Una cosecha tardia ocasiona la pérdida 
de las almendras primeramente formadas, que 
son grandes, bien maduradas, debido a la que- 
bradura de los tallos que unen la almendra 
con las matas. La robustez, un buen porcenta- 
je de almendras bien llenas y el contenido del 
aceite determinan el valor comercial del ca- 
cahuate en el mercado. Entre las numerosas 
variedades de cacahuate que producen almen- 
dras bien llenas no existe gran diferencia en 
el contenido de aceite: el alto contenido de 
aceite en el cacaliuate espafiol es debido en 
gran parte al relativamente mayor porcentaje 
de granos bien llenos, en comparacién con la 
variedad del tipo Virginia. 

Generalmente no se esperan grandes rendi 
mientos con el tratamiento a base de fertili- 
zantes, ya que tinicamente los granos produci- 
dos en un periodo relativamente corto, durante 
el crecimiento de la planta, pueden ser salva- 
dos al levantarse la cosecha. El cacahuate es 
altamente sensitivo a las sales fertilizantes, 
por lo que una germinacié6n reducida general- 
mente acompafia la aplicacién de fertilizantes 
comerciales, cuando no son colocados en ban- 
das a lo largo y a los lados de la semilla. 

El tratamiento con fertilizantes con un 
alto promedio de calcio da por resultado una 
caida prematura de las hojas, lo que reduce 
la vida de las plantas. Un desequilibrio en las 
substancias nutritivas resulta en la produc- 
cién de almendras chicas y mal lIlenas. Por lo 
tanto, una fertilizaci6n impropia puede causar 
una reduccién en él rendimiento., 

Se ha informado con anterioridad acerca 
de la presencia de cabellos en las raices, du- 
rante el desarrollo de los capullos, aunque no 
ha sido demostrado que esos cabellos de las 


145 








TOMO IV 


Abril de 1951 


. 


NUM. 4 





raices absorban materias nutritivas de la tie- 
rra. La incorporacién de las materias nutriti- 
vas al fruto en cultivo ha sido demostrado 
introduciendo sulfato de litio en la zona don- 
de se desarrollan los capullos, la que fue ais- 
lada de la zona de las raices: posteriormente 
el litio fue encontrado en todas partes de la 
planta de cacahuate. Las plantas adyacentes, 
que no recibieron litio por medio del fruto, no 
tuvieron litio en las plantas. 

Resultados. recientes, obtenidos en la Es- 
tacién Experimental de Carolina del Norte, 
muestran que almendras normales de cacahua- 
te, bien llerias, no se desarrollan donde existe 
un nivel con alto porcentaje de potasio en el 
frea de desarrollo de los granos. Niveles mo- 
derados de potasio pueden estar presentes, 
tanto en la zona estacada como en la zona de 
raices, cnando egt4n acompafiados de niveles 
con alto porcentaje de calcio: 

La necesidad de tener un nivel moderado de 
potasio en el terreno alrededor del desarrollo 
del fruto tiene gran alcance, ya que est4 pro- 
bado que las plantas de cacahuate toman gran- 
des cantidades de potasio. Una cosecha de 
cacahuate tipo Virginia, que produce dos to- 
neladas de heno y una tonelada de grano con 
eAscara, remover4 aproximadamente 200 li- 
bras de muriato de potasio al 50%. Esta alta 
remocién de potasio es una raz6n para la de- 
bilitacién de las tierras de la cosecha, y expli- 
ca la deficiencia de potasio tan comin en el 
algodé6n, frijol soya y maiz, plantados cerca 
de una zona de cacahuate donde se haya aplica- 
do una corta cantidad de fertilizante. 

El método de levantar la cosecha comin- 
mente seguido en Carolina del Norte y en Vir- 
ginia es como sigue: las matas, granos y una 
porcién de las raices son removidos, dejando 
el campo libre de vegetacién y de materias or- 
ginicas; después de haberse secado todo eso, 
es Ilevado al desgranador mecfnico, y las ma- 
tas son embaladas después de que los granos 
han sido extraidos. 

Frecuentemente se hacen entrar marranos 
en el campo, para que se coman los restos de 
granos y de vegetacién. Ha sido reconocido 
que la alfalfa, el frijol soya y otras legumbres 
son también debilitadoras del terreno cuan- 
do son cultivados con heno, aunque las raices 
y el rastrojo permanezcan en la tierra. 

El cacahuate no es sembrado en el mismo 
terreno consecutivamente, debido 21 mermado 
rendimiento en el segundo afio. Esto no pre- 
senta nuevo problema, ya que lo mismo acon- 
tece con el maiz, el trigo y muchas otras cose 
chas agricolas. El cacahuate es naturalmente 
mas debilitador del terreno que algunas otras 
cosechas, débido a que raramente es fertiliza- 
do y a que toda la vegetacién es removida del 
campo, 


Como primera medida para evitar la debi- 
litacién de la tierra, seria la rotacién con 
otras cosechas y que la fertilizacién tomara 
el lugar de la remécién de las plantas. Cal 
(C,,) y potasio (K,,.) significan aproximada- 
mente un 75% de las materias nutritivas re- 
Mmovidas por la cosecha de cacahuates; por lo 
tanto, cuando menos dos materias nutritivas 
mayores deben ser aplicadas a la cosecha, pa- 
ra mantener la fertilidad de la tierra. 


COMO: APLICAR EL FERTILIZANTE 


Para evitar dafiar o lastimar la germina- 
cién, el potasio debe ser colocado en bandas a 
lo largo y lado de la semilla, o ligeramente so- 
bre la superficie, cuando el cacahuate empieza 
a salir del suelo. Un extirpador de raices debe 
ser pasado sobre el terreno 4 6 5 dias después 
de haber plantado a nivel cualquier camellén 
que resulte del plantio: esto deja la superficie 
revestida con potasio al nivel de la tjerra y 
debajo del lecho, que después es arrojado para 
el desarrollo del, cacahuate. 

Aplicaciones laterales resultan en que el 
potasio se mezcle con la tierra en la zona del 
desarrollo del cacahuate, cuando la tierra. es 
volteada para hacer un lecho més alto. MAés 
granos sin llenar han resultado de las aplica- 
ciones laterales, que cuando el potasio ha sido 
aplicado sobre el cacahuate al salir éste del 
suelo, y que cuando se ha usado tierra con ni- 
vel normal de potasio al formar el lecho. 

El cacahuate esté bien adaptado para su- 
ministrar el heno necésario en los ranchos. El 
inico trabajo necesario es el de embalar y aca- 
rrear el heno hacia ‘el establo, conforme sale 
del desgranador mecdnico. Debido al valor del 
heno y la conveniencia de su cosecha, no es 
probable que el agricultor ordinario deje de 
usar la siembra del cacahuate y heno. El va- 
lor fertilizante del heno, o el valor del _estiér- 
col producido por los animales, no debe dejar 
de ser estimado, y debe tenerse el mayor cui- 
dado en manejar el Nene, conservar el estiér- 
col y devolverlo a la tierra. Uwh tonelada de 
heno de cacahuate contiene fertilizante nutri- 
tivo para la tierra equivalente aproximada- 
mente a 120 kilos de nitrato de sodio, 24 kilos 
de cal, 14 kilos de superfosfatos al 18%, 40 
kilos de muriato de potasio al 50% y 6 kilos 
de 6xido de magnesio al 92%. El valor ferti- 
lizante de una tonelada de heno, excluyendo 
las materias orgénicas, costaria alrededor de 
9.00 délares al ser substituida por un saco de 
otros fertilizante. 


(Formulado con datos de un informe del 
Sr. E. R. Collins, Jefe de la Divisién de Agro- 
nomia del Servicio Agricola de Raleigh, Caro 
lina del Norte.) 
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LOS INSECTOS DE LA CEBOLLA Y FORMA 
DE DESTRUIRLOS 


Por el Sr. Jost Rosetti Campos, Canciller de Primera del Consulado de México en Fénix (Phoenix); Arizona, B. U. A. 


Los insectos del orden de los hemipteros, 
especie de pulgén (Thrips tabaci Lind) de la 
cebolla, si no son combatidos a tiempo, Megan 
a constituirse en una plaga seria en cualquier 
parte del mundo donde se siembre y coseche 
cebolla. Esta plaga fue descubierta primera- 
mente, en los Estados Unidos, por el aflo de 
1872, sin dfrsele mucha importancia, pues su 
existencia se creia local y susceptible al cam- 
bio de clima; pero no fue asi, pues se esparcid 
poco a poco, extendiéndose brotes alarmantes 
de verdadera plaga general en este pais duran- 
te el afio 1907; desde esa fecha las autori- 
dades de Sanidad Agricola se preocuparon de 
su estudio y de la aplicacién de métodos pa- 
ra su exterminacién, hasta casi haberlos per- 
feccionado en nuestros dias. 

Este insecto es muy chico, mide cerca de 
1/25 de pulgada, es de color café obscuro, y 
a veces aleanza color amarillo, cuando tiene 
edad madura. La mayor parte de dichos insec- 
tos son hembras, las que pueden localizarse en 
los dorsos de las hojas y en los tallos de la 
ged tienen cuatro alas, y en el contor- 

© del nacimiento de dichas alas son velludas; 
se diferencian de los machos en que éstos ca- 
recen de ellas; su reproducci6n es muy poca, 
aleanzando un 5%. 

Los huevecillos son depositados por la hem- 
bra en el dorso de las hojas y en los tallos de 
la planta, en las partes donde no recibe direc- 
tamente la Inz del sol; su periodo de incuba- 
cién es de 5 a 10 dias. Al crecer como larvas, 
sufren dos metamorfosis, alimentfndose de la 
parte m4s delicada de la planta, hasta que al 
llegar a cierta edad caen al suelo; tienen en- 
tonces otros dos cambios o metamorfosis, y en 
el cuarto, cuando radicalmente se transforman 
de larva en pulgén de edad madura, vuelven a 
la planta, para procrearse como se ha dicho y 
seguir su obra destructora. El periodo total de 
las anteriores transformaciones toma de 14 a 
21 dias. 


La vida de la hembra de edad adulta varia 
de 2 a 5 semanas, y en dicho lapso deposita 
de 20 hasta 100 huevecillos, dependiendo de su 
tamafio, ya que las hembras m4s desarrolladas 
son las mfs fecundas, 

El dafio causado a la planta es por la ali- 
mentacién que toman de ella, succionando la 


savia, y para lo cual perforan la hoja; las plan- | 


tas chicas son m4s susceptibles al ataque vo- 
raz de dichos hemipteros, y al ser invadidas 
presentan en sus superficies manchas platea- 


Pulgén destructor de la cebolla (el hemiptero 
Thrip tabaci Lind). 


das, las que se van extendiendo, cambiando a 
la planta a un color amarillento, como’ si fue- 
ra secindose por el sol. 

En algunas regiones, en donde el plantio 
de tebolla es a base de irrigacién, se emplea 
con mfs esmero el método de desinsectizacién 
por medio de bombas o pistolas de aire, que 
esparcen los insecticidas; pues la lluvia no la- 
va la planta y, en las regiones de temporal, se 
ha observado que las lluvias son un gran coad- 
yuvante, porque destruye a larvas y huevecillog, 

De cualquier manera, se suele aconsejar 
que, tanto en regiones de temporal como de 
irrigacién que se dediquen al sembradio de li- 
lidceas, tan pronto como se observen ciertos 
sintomas de que las plantas est4n tostadas por 
el sol, no obstante regfrselas con abundan-. 
te agua, o no se desarrollan las plantas, o que 
presentan ciertas manchas plateadas, deben 
hacerse los exfimenes de laboratorio o bien 
inmediatamente recurrir a los insecticidas 
que segin las prfcticas establecidas han 
dado los mejores resultados, para terminar con 
dicha plaga, y que son los siguientes: 15 kilos 
de cloro con 2% de benzoato, para aplicacién 
espolvoreada de la hectfrea, y que ha dado 
magnificos resultados; o D, D. T. al 10% con 
70% de azufre, 0 5% (Chlordane), que inclu- 
sive ha dado inmejorables resultados para la 
exterminacién de dicha plaga, que, cuando des- 
graciadamente se desarrolla, es de las mayo- 
res calamidades con que tienen que enfren- 
tarse los agricultores que se dedican a la ce- 
bolla en toda sus variedades, 
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CLASIFICACION OFICIAL DEL AJO QUE SE IMPORTA 
A LOS ESTADOS UNIDOS 


Por el Sr. Consul J. J. CaMarena, adscrito al Consulado de México en Nueva York, N. Y., E. U. A. 


_ Con frecuencia se clasifican como de fnfe- 
rior calidad embarques de ajo mexicano, que 
han sido consignados por los productores o 
exportadores en nuestro pais a los importado- 
res 0 a comisionistas en Nueva York, por no 
llenar los requisitos de calidad que exige el 
Departamento de Agricultura en este pais. Es- 
to ha resultado en detrimento de nuestros pro- 
ductores, ocasionfndoles pérdidas de conside- 
racién, puesto que, de no clasificarse el ajo 
en el primer grado, o sea el U. 8. N® 1, se ven- 
de a precios inferiores, dependiendo del por- 
centaje de defectos que contenga. Por lo gene- 
ral acontece que el exportador mexicano y el 
importador norteamericano llegan a un acuer- 
do sobre el precio del ajo de inferior calidad, 
el que depende de las condiciones del mercado, 
es decir, de la escasez o abundancia del articu- 
lo; pero, de todos modos, el productor mexica- 
no pierde en esta depreciacién. Por tanto, si se 
esmeran nuestros productores en mejorar la 
calidad de su ajo, lograr4n mayores rendi- 
mientos. 


Se conocen dos-variedades de ajo en el mer- 
cado: el chileno y el criollo. La cabeza del pri- 
mero contiene de seis a ocho gajos, en tanto 


que la del segundo contiene de 10 a 14, pero 
mAs chicos, 


El ptblico parece dar preferencia al prime- 
ro, por tener los gajos m&s grandes, m4s llenos 
y de mejor aspecto. 


» En la regién de Apaseo, del Estado de Gua- 
najuato, se producen las dos variedades, pero 
algunos productores han tenido poco cuidado 
en su manejo al tiempo de la cosecha, ocasio- 
nando magulladuras en las cabezas, que signi- 
fican manchas o descoloracié6n en los gajos, por 
lo que, al obtener los inspectores del Departa- 
mento de Agricultura las muestras respectivas 
de cada embarque, aparecen estos defectos, im- 
pidiendo que sea clasificado como el U.S. N° 1, 
que alcanza los mejores precios. 


El] ajo mexicano llega a Nueva York duran- 
te los meses de enero y febrero, o sea la época 
en que se levantan las cosechas. Los embarques 
recibidos en la pasada estacién alcanzaron pre- 
cios de 814 a 10 centavos de délar por libra, el 
criollo, y el chileno de 84% a 17 centavos. Em- 
pero, acontecié que en ocasiones habia demasia- 
do ajo en el mercado, deprimiendo los precios: 
suele suceder que nuestros productores aumen- 
tan sus cultivos, animados por los buenos pre- 
cios que prevalecen; mas, como es natural, al 
lanzar sus cosechas al mercado entra en juego 
, la ley de la oferta y la demanda, y con la abun- 
‘ dancia de! articulo bajan los precios. Lo mismo 


ocurre con el ajo que se produce en California 
y con el ajo italiano. El afio pasado, se cotiza- 
ban a los siguientes precios (centavos de délar 
por libra) : 


De California 


Italiano: 


* De Venecia 


Las normas de calidad y clasificacién a que 
sujeta al ajo el Departamento de Agricultura 
de Estados Unidos van a continuacién. 

Los nimeros y letras que aparecen con me- 
dio paréntesis bajo el titulo de grados indican 
que se refieren al encabezado de “Definiciones 
de Términos”. 


Las tolerancias que se permiten para las 
normas de calidad se basan en todo el conteni- 
do en el envase, ya sea caja o huacal. Sin embar- 
go, un bulto o caja individual de un lote deter- 
minado puede variar de las tolerancias que se 
indican en cada caso, pero éstas se aplican 
si el promedio del lote, segin las muestras que 
se tomen para la inspeccién, est& dentro de 
los limites de tolerancia permitidos. 

Cuando se trate de una tolerancia de 10% 
o ms, los bultos individuales de cualquier lote 
pueden contener no m4s de 11% tantos de la to- 
lerancia especificada, excepto cuando el bulto 
contenga 15 muestras 0 menos, en cuyo caso 
los bultos individuales pueden contener no m4s 
de la tolerancia especificada, siempre que, 
cuando menos, una muestra que no Ilene los 
requisitos sea permitida en cada bulto. 


GRADOS 


U. 8. N? 1.—Consistiré de ajo de la misma | 
variedad y caracteristicas: 1) que esté maduro 
y bien curado, 2) compacto, 3) con gajos fir- 
mes y suficientemente gruesos, 4) que no tenga 
enfermedades fungosas o deterioro, ni esté des- 
trozado o magullado, 5) sin los desperfectos 
ocasionados por tierra o manchas, ni 5a) da- 
fios causados por quemaduras del sol, 5b) es- 
caldaduras ocasionadas por el sol, 5c) corta- 
duras, retofios y rabos, 5d) raices, enfermeda- 
des, insectos u otros dafios mec4nicos. Cada 
cabeza deberé venir con su corteza natural ex- 
terior. Mientras no cambien las disposiciones, 
el difmetro de cada cabeza deber4 tener un 
minimo de 11% pulgadas. 

El Departamento expresado permite una 
tolerancia por variaciones que resulten en la se- 
leeci6n y manejo del articulo, de no mds del 
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10% por peso de cada bulto, que puede ser de 
inferior calidad de los requisitos exigidos para 
este grado, permitiendo sélo una quinta parte 
de esta tolerancia, 0 sea 2% para el ajo que 
resulte deteriorado por cualquier motivo, no 
permitiendo mas del 5% por peso, si el tamafio 
varia del especificado. 

E] ajo que no llene los requisitos de calidad 
anotados es desiguado con la frase “sin clasifi- 
ear’, lo que significa que no se ha dado un 
grado especifico al lote. 

Definiciones de los términos empleados por 
el Departamento expresado en las normas de 
calidad, por lo que respecta al ajo: 


1) “Caracteristicas similares. de calidad”: 
quiere decir que el ajo en un bulto determinado 
es del mismo color, El ajo rojo y el blanco no 
deben mezclarse en el mismo envase. 


2) “Maduro y bien curado” quiere decir 
que el ajo ha llegado al estado de desarrollo 
en que es firme y lo suficientemente seco, de 
manera que no resulte suave y esponjoso. 


3) “Compacto” quiere decir que los gajos 
no est4n separados entre si, sino perfectamen- 
te unidos y del mismo tamaio. 


4) “Bien llenos y lo suficientemente grue- 
sos” quiere decir que cada gajo contiene una 
corteza que es lo bastante gruesa y sin encoger- 
se ni arrugarse. 


5) “Dailado” quiere decir cualesquier lesién 
o defecto que afecten la apariencia de la parte 
comestible del bulbo o del lote. 


5a) “Daiiado por la tierra o materias extra- 
fias o manchas”: cualquier lote de ajo que 
esté sucio o materialmente manchado es con- 
siderado dafiado. Emplean el siguiente método 
como guia: consideran un lote de ajo como de- 


teriorado por tierra, basuras 0 materias extra- 
fias, si en apariencia resulta afectado por estas 
causas en una proporcién mayor del 15% de 
bulbos que estén materialmente manchados y 
5% que estén sumamente manchados, y la ma- 
yor parte del lote muestre manchas en menor 
grado, pero que se aproxime a lo que se llama 
materialmente manchado; entonces se conside- 
raré el lote como dafiado por manchas. Si el 
lote no contiene bulbos manchados, pero la 
mayoria del lote los contiene un poco mancha- 
dos o sin manchar, es considerado como dafiado 
por manchas. El ajo con adherencias de lode 
o tierra, que afecten su apariencia en la misma 
proporcién que el materialmente manchado, o 
que el muy manchado, es clasificado en combi- 
nacién con cualquier ajo manchado que con- 
tenga el lote. 


5b) “Quemaduras del sol” quiere decir de- 
coloracién debida a que el ajo haya sido ex- 
puesto al sol, pero cuando no existe lesién en 
los tejidos. 


5c) “Dafio ocasionado por quemaduras del 
sol” quiere decir ablandamiento de los teji 
dos por haber sido expuesto al sol. 


5d) “Dafio por los rabos”: consideran los 
inspectores la apariencia del lote entero; no 
exigen requisito alguno respecto a la longitud 
de los rabos, cuando el ajo viene trenzado, en 
tanto que si vierfe suelto debe cortarse a menos 
de dos pulgadas; pero pueden venir algunos 
que hayan sido cortados en tamaiio m4s gran- 
de. Sin embargo, cualquier lote de ajo suelto 
que contenga mds del 20% de bulbos con rabos 
de m4s de dos pulgadas de largo es clasificado 
como dafiado. Este porcentaje les sirve como 
guia, y puede ser reducido si los rabos son muy 
largos. Por ejemplo, no m4s del 10% de los 
bulbos pueden tenerlos de m4s de 5 pulgadas. 


LA ENGORDA DEL GANADO EN LOS ESTADOS UNIDOS 


Por el Sr. Ravaer Jimenez ve Castro, Cénsul de México en Nueva_Orledns, Luisiana, E. U. A. 


MEJORES PRECIOS PARA GANADO VA- 
CUNO ALIMENTADO CON HIERBAS 


El Director de la Oficina Experimental de 
Ganaderia, de la Universidad de Arkansas, 
informa que el ganado alimentado exclusiva- 
mente con hierbas obtuvo el mas alto precio 
en el mercado de San Luis, Misuri, reciente 
mente, Siete animales que fueron criados en 
la estacién experimental, como parte del pro- 
grama de investigacién en el desarrollo de los 
pastos en los montes de Arkansas, obtuvieron 
los siguientes precios en el antes mencionado 
mercado: dos novillos fueron vendidos a raz6n 


de 31.50 délarves:por 100 libras, y, ademds de 
ocupar primer puesto, fueron clasificados gra- 
do “Selecto” ; un tercer novillo, en el grupo de 
siete, se vendié por 29.50 délares las 100 libras, 
otros dos por 29.25, y los Gltimos dos a 28.25. 

Los siete aniniales, como antes se dijo, se 
criaron con hierba unos, y con pasto de avena 
y centeno otros; de los primeros, tres, que fue- 
ron alimentados exclusivamente con hierba, 
perdieron 4.5% en peso durante su transporte 
de los potreros de la Universidad al mercado en 
San Luis, y los otros cuatro perdieron 6.5%. 

La Oficina de Experimentos de la Univer- 
tidad de Arkansas recomienda que, para que 
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los ganaderos obtengan mejores precios en los 
mercados, dgberan alimentar a su ganado con 
pastos frescos por 13 a 15 meses antes de la 
venta, y durante el invierno se les alimente 
durante dos dias con pienso seco, en propor- 
cién de 3 libras de tortas de semilla de algo- 
dén y 20 libras de forraje de heno a cada 
animal. 


PASTO DE AVENA Y CENTENO 
PARA ENGORDA DE GANADO VACUNO 


La Estacién Experimental de Ganaderia y 
Silvicultura, dependiente de la Secretaria de 
Agricultura y Ganaderia de los Estados Uni- 
dos de Norteamérica, ubicada en el pueblo 
de Batesville, Luisiana, recientemente publicé 
el resultado de experimentos llevados a cabo 
per esa Estacién en plantios de avena y ceba- 
da para la engorda de ganado vacuno. E) in- 
forme indica que el 15 de septiembre de 1949 
se sembraron potreros de 5 acres de extensidén, 
a razon de tres basheles de avena y dos de cen- 
teno por acre. Se fertiliz6 el terreno en el 
momento de la siembra con 200 libras de su- 
perfosfato al 20%, y con 100 libras de nitrato 
amdénico por acre. 

E] 21 de octubre se colocaron seis novillos 
en cada uno de esos potreros. Lo que éstos en- 
gordaron en las seis semanas siguientes bast6 
para pagar el costo total de la siembra. 

Durante los meses de invierno se dej6é un 
solo novillo en cada potrero, pero en el mes 


de marzo, en cuanto se aceleré el desarrollo, se 
fueron afiadiendo m4s animales, tan pronto 
como el pasto los podia mantener. Los potre- 
ros sembrados de avena sirvieron para apacen- 
tar ganado hasta el 31 de mayo y los de cen- 
teno hasta el 17 de mayo. 

Toda la cosecha se recogié apacentando ga- 
nado. La avena produjo 306 libras de carne de 
res por acre, a raz6n de 2.3 libras diarias por 
animal. El centeno produjo 232 libras de carne 
por acre, lo cual quiere decir que los becerros 
alimentados con centeno ganaron por término 
medio 1.8 libras diarias durante toda la tem- 
porada. Es posible utilizar la avena y el cen- 
teno como pasto durante el otofio y el invierno, 
y poder segar todavia el grano si se retira el 
ganado entre el 15 de marzo y el 1° de abril. 

La Oficina de Experimentos indica que, para 
lograr estas utilidades, es importante que la 
avena 0 el centeno hayan sido sembrados para 
el 15 de septiembre. De ese modo se obtiene 
mayor cantidad de pasto de otofio. Para facili- 
tar el crecimiento precoz conviene afiadir unas 
300 libras por acre de un fertilizante que con- 
tenga nitrégeno en alguna forma, como, por 
ejemplo, alguna mezcla de los tipos 412-4 6 
4-16-0. 

Manifiesta el Jefe de la Oficina Experimen- 
tal que en todo el Estado se desarrollan bien 
los pastos de invierno, y aconseja que los agri- 
cultores consulten con los consejeros agricolas 
mas préximos, para que les indiquen las varie- 
dades mds convenientes para cada sitio. 


LA HEXAMITA MELEAGRIDIS O INFECCION DEL 
INTESTINO EN LOS PAVOS 


Por el Sr. A. Cano vet Castitio, Cénsul de México en Salt Lake City, Utah, E. U. A. 


SINTOMAS DEL MAL 


La hewamitiasis o perturbacién intestinal 
es causada por un microbio que los hombres 
de ciencia denominan Hewvamita Meleagridis. 
Esta enfermedad ya habia ocurrido en Utah 
previamente, pero no se habia descubierto sino 
hasta estos filtimos afios. La enfermedad apa- 
rece como una infeccién en la regién digestiva, 
y su caracteristica es una diarrea acuosa, pér- 
dida de peso y apariencia grotesca del animal. 
En grados muy avanzados de esta enfermedad, 
el animal se pone nervioso y sus alas cuelgan 
lacias. La autopsia muestra al intestino pe- 
queiio, especialmente en su parte superior, hin- 
chado o inflamado y conteniendo una cantidad 
m4s o menos voluminosa de liquido. Cuando 
éste es examinado bajo microscopio, se encuen- 
tran grandes cantidades de Hexamita. La He 


xamita es un pardsito pequefio, que se mueve 
con muchisima rapidez y sélo es posible en- 
contrarlo bajo examen microscépico, por lo que 
s6lo asi se puede diagnosticar. 

Esta enfermedad se presenta cominmente 
en aves de una a doce semanas de edad. La 
forma de infeccién inicial, que aparece en ban- 
dadas, es completamente desconocida. La Dra. 
Ethel McNeil, patéloga de la Universidad de 
California, descubrié que los faisanes jévenes y 
lag aves de la familia de las gallinfceas, espe- 
cialmente la perdiz, son susceptibles a esta 
infeecién, y posiblemente en esta forma se con- 
viertan en portadores de la enfermedad. Una 
vez que aparece ésta entre los pavos o gua- 
jolotes, se extiende r4pidamente de un ave a 
otra, por introduccién en el estémago de in- 
gredientes contaminados, con excremento con- 
teniendo bexamitas. 


150 





TOMO IV 


INFORMACION CONSULAR 


NUM. 4 





PERDIDAS DEBIDO A LA ENFERMEDAD 


Una inspeccién hecha en el 4rea Moroni por 
Ralph 8S. Blackham, administrador de la Mo- 
roni Feed Co., durante la temporada de 1949, 
mostré que, de 26 bandadas de aves, 11 6 12 te 
nian enteritis (inflamacién intestinal indicada 
por diarrea), entre las edades de 5 a 15 sema- 
nas, y 9 bandadas entre las edades de 18 a 
28 semanas. Las pérdidas en el primer grupo 
aleanzaron de 25 a 1,000 por bandada, con un 
promedio de 282; en el segundo grupo, de cero 
a 350, con un promedio de 114. 

El tiempo de incubacién se dedujo que es 
de 4 a 6 dias. Hay que agregar a las pérdidas 
por muerte el retardo en el crecimiento, como 
resultado de la enfermedad. 

La enteritis ocurrida en el grupo de tem- 
prana edad fue causada, sin duda alguna, por 
hexamitiasis, pero en el grupo de més edad es 
probable que fuese causada por otras enferme- 
dades. 

Al comenzar la Gltima semana de junio, 
fueron descubiertos sintomas de hexamitiasis 
en varias bandadas de los Condados de Juab 
y Sanpete; habiéndose inyestigado varias. de 
estas bandadas se encontré que la mayoria de 
las aves enfermas que fueron examinadas con- 
tenia hexamitas. La epizootia comenzé a dis- 
minuir a mediados de agosto. Fuera de los 
condados que se mencionan, no hay indicios 
de esta enfermedad en el Estado de Utah. 

Hubo un némero de bandadas con exami- 
tiasis en el Sur de Idaho, pero estos casos ocu- 
rrieron en fechas mas tardias que los de Utah. 
Dos bandadas demostraron tener la infeccién 
entre una y dos semanas de edad; las demas 
tenian de siete a doce semanas cuando mos- 
traron los primeros sintomas. El diagnéstico 
se confirmé por medio del microscopio, exa- 
minando a doce bandadas: en la mayoria, una 
recuperacién relativamente rapida ocurrié en 
dos semanas. Sin embargo, en una bandada las 
pérdidas alcanvaron de tres a diez aves por 
dia, durante un mes después de las dos sema- 
nas primeras de infeccién; las sufrieron més 
tarde hasta diez y veinte aves por dia, En otra 
bandada, después de alcanzar el nivel mas alto 
de pérdidas, hubo nuevos ataques con resulta- 
dos desastrosos. Las pérdidas alcanzaron de 4 a 
25%, con un promedio total de 24%. La edad 
en las bandadas durante el tiempo de los ata- 
que fue sin duda el factor m4s importante pa- 
ra determinar el monto de las pérdidas. 

Se pudo comprobar que en seis bandadas, 
cuando las aves tenian de 11 a 12 semanas de 
edad y durante el comienzg de la enfermedad, 
las pérdidas no aleanzaban al 10%; pero en 
dos bandadas, cuando los pavos o guajolotes 
tenian de una a dos semanas de vida, las pér- 


didas aleanzaron de 20 a 30%, y en cuatro 
grupos de 7 a 9 semanas de edad las pérdidas 
subieron hasta un 32, 41, 50 y 75%. Otros fac- 
tores, tales como una buena sombra y la con- 
dicién general de los animales, probablemente 
influenciaron la severidad de las pérdidas. 

La mayor mortalidad se registr6 en una 
bandada de ocho semanas de edad cuando ata- 
cé la enfermedad : en este caso habia poca som- 
bra para que se cobijaran las aves, y las con- 
diciones nutritivas eran muy pobres (dejaban 
mucho que desear). La diarrea acuosa, asocia- 
da al estado agudo de la enfermedad, causa la 
deshidratacién de los tejidos; la falta de agua 
y sombra aumenta el porcentaje de las pérdi- 
das notablemente. 


HEXAMITA QUE SE ALOJA EN LOS 
INTESTINOS 


Durante el periodo mds agudo de la infee- 
cién, la hexamita se encuentra en grandes can- 
tidades en el intestino delgado. En las aves 
que se est4n recuperando de la enfermedad, los 
microbios desaparecen primero de la parte su- 
perior del intestino delgado. En un animal cu- 
ya autopsia se hizo una semana después del 
estado m4s agudo de la enfermedad, muy po- 
cas hexamitas se encontraron en la parte me- 
dia y baja del intestino delgado, cantidades 
m4s 0 menos numerosas en el intestino grueso 
y grandes cantidades en la “bolsa de Fabricio”, 
0 sea la pequeiia bolsa membranosa adherida 
a la cloaca. En otra ave, cuya autopsia se 
llevé6 a cabo dos semanas después de que la 
infeccién lleg6 a su grado mfximo, nada de 
hexamita se encontré en el intestino delgado y 
bastante poca existia en el intestino grueso 
y la “bolsa”. Un nimero considerable de estas 
aves que se recuperaron de hexamitiasis conti- 
nuaron llevando el microbio-pardsito, principal- 
mente, en el “colon” y la bolsa de Fabricio. En 
tres bandadas, examinadas aproximadamente 
seis semanas después del ataque de hexamitia- 
sis, el niimero de “bolsas” encontradas positi- 
vas fue en una proporcién de 3 de 6, 8 de 9 y 
4 de 4. Se ha podido comprobar que las aves 
de mas edad son las mds propensas a trasmitir 
la enfermedad. 


TRATAMIENTO 


Distintos tratamientos han sido usados 
para atacar esta enfermedad en diferentes 
bandadas, pero el, tratamiento més comin es 
una solucién de cobre de 1 al 2,000, sustituyen- 
do al agua por dos dias. Algunos criadores 
usan una melaza o levadura, y en algunos ca- 
sos agregan a la comida suero de leche. Como 
no habia forma alguna de llevar registro y el 
curso de la enfermedad variaba en intensidad 
de acuerdo con las distintas bandadas, es im- 
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posible determinar en forma concreta si estos 
métodos eran buenos 0 no. 

De acuerdo con la Dra. MeNeil, que pro- 
bablemente ha tratado esta enfermedad més 
que nadie, el Gnico medio de tratamiento que 
comprobé ser beneficioso era el darles un 3% 
de suero seco con un 50 a 70% de azticar de 
leche (lactosa), en una solucién de 1 al 2,000 
de sulfato de cobre durante cinco a siete dias. 
Ya que el suero se asienta répidamente, la 
mezcla se debe hacer fresca y mantenerla re- 
vuelta cada hora o dos. De acuerdo con la Dra. 
MeNeil, la mayoria de“los pavos o guajolotes 


(Conelusién ) 


COMO DISMINUIR LA PERDIDA 
DE COLOR 


Se ha logrado extraer y cristalizar el pig- 
mento antociano de las fresas, y se ha desarro- 
llado un método para determinar el color rojo, 
hasta el punto de poderse descubrir con nota- 
ble exactitud cudndo se han agregado cantida- 
des conocidas de ese pigmento. Se est4 estu- 
diando cudl cambio puede experimentar el pig- 
mento cristalizado puro, para determinar qué 
tipo de reacciones afectan adversa o protecto- 
ramente al color. Con ayuda de los datos que 
se obtengan en dichos estudios, se espera po- 
der encontrar algin medio de retardar la pér- 
dida del color en las conservas terminadas. 

Como es facil suponer, la proporcién de la 
pérdida del color estA relacionada estrechamen- 
te con la temperatura del depdésito de las con- 
servas; si éste se mantiene a una temperatura 
baja, se prolonga considerablemente la “vida 
de almacenamiento” de la conserva. Pero, en la 
actualidad, este método de prolongar la vida 
propia de las conservas no parece ser factible 
econémicamente. 

En general, se ha caleulado que la veloci- 
dad de las reacciones quimicas se duplica a ca- 
da 18° F. de aumento en la temperatura ;-en 
consecuencia, el color se destruye o se cambia 
a la temperatura de ebullicién de las conservas 
200 veces mds aprisa que cuando las conservas 
se almacenan a la temperatura ambiente del 
depésito. Lo mds adecuado, por lo tanto, pare- 
ce ser que es dar principal atencién al punto 
de elaboracién y de enfriamiento, si se desea 


come la mezcla bien durante cuatro dias sin 
ninguaa difi¢ultad, proporcionandoles mas ape- 
tito y mas nutricién. 

En esta enfermedad hay mucho todavia que 
hacer para poder descubrir y prevenir a tiem- 
po los futuros ataques de hexamita. 

Un punto de los més importantes que que- 
dan atin por estudiar es el problema de las 
aves salvajes, que pueden ser transmisoras de 
esta enfermedad, problema que aun no ha sido 
atacado; otros son el medio de infeccién y los 


tratamientos, tanto para su cura como para 
su prevencién. 


Industrias e Inventos 
INDUSTRIA EMPACADORA DE CONSERVAS Y JALEAS 


Por el Sr. Canciller de Primera Gitperto Owen, del Consulado de México en Filadelfia, Pennsylvania, BE. U. A. 
t 





reducir a su minimo la decoloracién del pro- 
ducto, 


NECESIDAD DE ENFRIAR LAS CONSER- 
VAS RAPIDAMENTE 


No se ha entendido claramente el mecanis- 
mo de los cambios de color en los productos de 
la fruta: algunos se deben a la deterioracién 
causada por el calor, como la accién quimica® 
del Acido sobre la levulosa, que motiva la colo- 
raci6n parduzca del azficar ; otros provienen de 
la oxidacién, como el color pardo que adquie- 
ren los duraznos y los chabacanos. Pero se pue- 
de demostrar claramente que todos esos cam- 
bios se reducen a su m{inimo si se mantienen 
temperaturas bajas. 

De acuerdo con la necesidad de enfriar las 
conservas rapidamente para mantener su co- 
lor, se-ha ideado una diversidad de aparatos de 
enfriamiento. Esos tipos o unidades de apara- 
tos consisten en un conductor largo y ancho, 
que se mueve solamente algunos pies, por minu- 
to: al irse desplazando sobre el conductor, los 
recipientes reciben un bafio de agua fria pul- 
verizada (que puede emplearse nuevamente al 
efectuarse el re-enfriamiento), que sale de man- 
gueras colocadas bajo el techo de la unidad. 

Dichas unidades pueden emplearse también 
para pasteurizar el espacio superior del reci- 
piente de lata o de vidrio, para impedir el cre- 
cimiento de moho, En esta clase de instalacio- | 
nes, la primera porci6én del conductor-enfria- 
dor est4 equipada gon chorros de vapor o de 
agua caliente a mdfs de 190° F., para calentar 
la tapa y el espacio vacio de la parte superior 
del recipiente lo bastante para destruir los 
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gérmenes de] moho. En seguida, las secciones 
subsecuentes del conductor estén equipadas 
con chorros de agua fria pulverizada, para ha- 
cer bajar la temperatura de los recipientes a 
100° F., o.a menor graduacién, 

Los ‘manefactareres de equipo para esta in- 
dustria aseguran que sus respectivos aparatos 
ofrecen ventajas y economias en el proceso, su- 
periores a los otros, Mas, cualquiera que sea el 
sistema de enfriamiento empleado, es esencial 
para la buena calidad del producto que éste 
sé enfrie rapidamente, bajandolo a 100° F. 0, de 
preferencia, a 65°, antes de empacarlo en las 
cajas. 


LOS CAMBIADORES DE CALOR HACEN 
MAS RAPIDA LA PRODUCCION 


En la industria de la conserva de frutas es- 
t& adquiriendo una popularidad creciente el 
equipo destinado a los cambios rapidos del ca- 
lor. En esas unidades se combinan la economia 
de la operacién y la estricta limpieza sanita- 
ria, asi como un cambio de .temperaturas r4- 
pido y eficaz. 


Adoptado en un principio para calentar y 
enfriar rapidamente los jugos y jarabes de fru- 
ta, este equipo puede ser empleado también 
para los purés y productos macerados de la 
‘fruta. Se pueden usar cambiadores de tipo tu- 
bular o de mesa, siempre que el tamaiio de las 
particulas haga imposible el empleo del equipo 
de l4minas. 

Algunos cambiadores de temperatura son 
empleados por los empacadores para calentar 
las conservas y las jaleas, antes de aprovechar- 
las en la caldera abierta o en el caldero al va- 
cio. El jugo caliente de la fruta prensada y el 
puré caliente, que salen de la mAquina de aca- 
bado o de la moledora, pueden ser pasados a 
través de un cambiador para reducir sus tem- 
peraturas a 100° F. o menos, en algunos segun- 
dos. Este paso contribuye materialmente a im- 
pedir la alteracién de la fruta fresca y la pér- 
dida de su sabor y aroma delicados. 





PROCESO CONTINUO 


Recientemente se han venido haciendo in- 
vestigaciones sobre nuevos métodos revolucio- 
narios para la manufactura de jaleas y gela- 
tinas, y parece que el método antiguo, por tan- 
to tiempo empleado preferentemente, de la ope 
racién por hornadas, puede ser reemplazado 
por el de proceso continuo. Se afirma que con 
el método Reich de proceso continuo (paten- 
tado en EE. UU. con el Naim. 2.185,064) se 
puede alcanzar una produccién de 120,000 li- 
bras diarias, con menos mano de obra y mejor 


calidad del producto, que con el método por 


hornadas. 
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NUEVO SISTEMA DE ENFRIAMIENTO RAPIDO 
PARA MEJORAR LA CALIDAD 


1. El conductor recoge los recipientes del solda- 
dor de latas o a de frascos y los introduce en 
el equipo enfriador en banda continua. 


2. En este punto del proceso, los recipientes sa- 
len del enfriador, que esta equipado con chorros de 
agua fria pulverizada, para bajar la temperatura a 
100° F. o menos. 


3. En esta vista del aparato enfriador se ven en 
accién los pulverizadores de agua fria. 





En el sistema de proceso continuo los in- 
gredientes se mezclan en proporciones determi- 
nadas automAticamente, dentro de vasijas o 
tanques colocados en el interior de un preca- 
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lentador. Ahi se mezclan y se disuelven total- 
mente. En seguida, la mezela pasa por un ali- 
mentador continuo dentro del evaporador, en 
el cual se le extrae la cantidad apropiada de 
humedad. El producto entonces sale automati- 
ca y continuamente del evaporador, se vuelve 
a calentar a 190° F. aproximadamente, y se 
mantiene a esa temperatura en el tanque de 
inversion, para obtener la cantidad o porcen- 
taje deseados de azficar invertido, Finalmente, 
las operaciones de llenar las latas, de taparlas 
y de enfriarlas se desarrollan de la manera 
acostumbrada, pero en forma continua. 

Después de que los reguladores de los ins- 
trumentos se han fijado en los valores desea- 
dos, el proceso es virtualmente automAtico, no 
requiriendo sino un operador para hacer una 
revisién constante y mantener los reguladores 
en el grado requerido. 


LAYADO DE LOS RECIPIENTES 


Muchos manufactureros reciben los frascos 
de envase directamente de la fabrica de vidrio, 
en cajas de vidrio; bacteriolégicamente, po- 
dria econsiderarse que .dichos recipientes lle- 
gan ya limpios. Sin embargo, las normas de 
calidad modernas exigen que todos los reci- 
pientes de cristal sean lavados con agua hir- 
viendo, inmediatamente antes de ser emplea- 
dos, para remover particulas de carbén, polvo 
u otras materias extrafias. 

Para este objeto se ha construido un equi- 
po destinado a lavar los frascos en forma cou 
tinua, y hacerlos pasar directamente a la ma- 
quina envasadora. En Jas instalaciones de este 
tipo, los frascog se sacan de las cajas en que 
vienen empacados y se colocan con la boca ha- 
cia arriba, en el alimentador del aparato. Pa- 
san a éste en hilera sencilla y entran en una 
seccién que invierte su posicién. Mientras es- 
tan con la boca hacia abajo, se lavan con cho- 
rros de agua caliente (de 160° hasta 180° F.). 
No. es necesario el empleo de detergentes, ja- 
bones, ete. 

Un soplo de aire comprimido hace salir el 
exceso de agua, y los frascos vuelven a su po- 
sicién original, con la boca hacia arriba, listos 
para ser llenados. 


NUEVOS MATERIALES Y NUEVOS 
DISENOS 


El desarrollo y el progreso de nuevos ti- 
pos de metales y de nuevos disefios y planos 
para el equipo sanitario estén siendo mejora- 
dos, y a su vez mejoran constantemente la pro- 
porcién del cambio de temperaturas, para dis- 
minuir el tiempo que dura el proceso y dismi- 
nuir a su minimo las pérdidas de color y de 
sabor, Se est4 haciendo uso ahora de planchas 
de cobre y acero inoxidable, y se asegura que 


~ 


‘esas hojas tienen las mismas cualidades para 


la transmisién del calor que las planchas he- 
chas de cobre Gnicamente; son, al mismo tiem- 
po, de grandes cualidades sanitarias, y tienen 
la misma resistencia contra la corrosién que 
las planchas de acero inoxidable. 

Los mas recientes métodos para conducir 
el vapor al equipo recubierto emplean canales 
para el vapor, aumentando su velocidad al pa- 
sar por la superficie que ha de ser calentada, 
aumentando de esta manera la proporcién de 
la transmisi6n del calor. 

Por lo general este equipo se fabrica corru- 
gando una lamina y ‘pegdndola a otra lamina 
lisa, no corrugada, por medio de una soldadu- 
ra continua, a lo largo de las canales que for- 
man las corrugaciones, El vapor entra por con- 
duetos miltiples a los tubos semicirculares que 
se forman con la soldadura. De esta manera se 
puede regular con bastante exactitud la can- 
tidad de calor, asi como la colocacién del ca- 
lor en el caldero o el tanque. 

Los calderos de acero inoxidable al vacio 
estan g@zando de creciente popularidad. Bajo 
la presién atmosférica, una conserva con el 
60% de contenido de sélidos solubles tendré 
su punto de ebullicién a més de 220° F., y esta 
temperatura puede afectar adversamente el co- 
lor y el sabor del producto; en el 6tro caso, 
bajo 27 pulgadas de vacio, el mismo producto 
llegar4 a su punto de ebullicién a los 122° F. 
aproximadamente: cuando e] cocimiento se ha- 
ce a esta baja temperatura, los efectos perju- 
diciales del calor sobre el sabor y el color se 
reducen considerablemente. Como la tempera- 
tura diferencial entre las parédes del caldero 
y el punto de ebullicién de la conserva aumen- 
ta, la proporcién de la evaporacién por cada 
unidad de superficie calentada aumenta co- 
rrespondientemente. 

El proceso al vacio tiene ademas la venta- 
ja de que puede emplearse para cocinar 0 co- 
cer horneadas hasta ‘de dos mil libras, redu- 
ciendo asi la mano de obra para el manejo de 
los materiales. Este método presenta todavia 
otro beneficio, que es el de aumentar la pro- 
porcién de la penetracién del azficar dentro 
de la fruta, durante los cambios de presién 
que ocurren cuando se abre la vdlvula del 
vacio. 


CONSERVACION Y RECUPERACION 
DEL SABOR 


Los estudios hechos en los laboratorios de 
la Hastern Régional Research han estimulado 
las investigaciones privadas para la conser- 
vaci6n o retencién y para la recuperacién del 
sabor. La técnica que se ha venido empleando 
con éxito, para obtener un concentrado esen- 
cial volatil de manzana, que conserva la to- 
talidad del sabor, puede emplearse también con 
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otras variedades de frutas. Estos concentra- 
dos mejoran notablemente el sabor de los pro- 
ductos acabados, impidiendo la pérdida por 
evaporacién de los sabores volatiles, durante 
el proceso de evaporacién. 

La nueva técnica empleada para concen- 
trar los jugos, congel4ndolos primero y sepa- 
rando luego los cristales de hielo, impide la 
pérdida de sabor que se presenta cuando la 
concentracién de los jugos se obtiene calen- 
tandolos. 

En general, la concentracién por medio de 
la congelacién es m4s costosa que la que se ob- 
tiene por medio del calor, debido al alto por- 
centaje de las pérdidas, pero la calidad del 
producto es superior considerablemente. Gene- 
ralmente, el jugo se congela en un refrigera- 
dor tubular continuo, y el jugo concentrado 
se separa luego de las cristalizaciones de hie- 
lo por medio de un movimiento centrifugo. 


PECTINAS DE METOXILO REBAJADO 
i 


Existe atin otro aspecto en esta materia, y 
es la introduccién o adveniniiento de las pec- 
tinas de metoxilo rebajado, que viene a abrir 
un campo enteramente nuevo ep la conserva- 
cién de la fruta, Estas pectinas E sang la cua- 
lidad Gnica de gelatinarse sin azicar y con 8a- 


les de calcio. Las ensaladas de frutas o de le- 
gumbres del tipo llamado “aspic” (en tina) 
pueden enlatarse y lanzarse al merc con el 
azicar suficiente, tan sélo, para el propésito 
de endulzarlas. 

Es cierto que los efectos perjudiciales del 
almacenamiento han venido a retardar el des- 
arrollo y progreso de esos productos, pero, 
cuando se hayan superado esas dificultades, 
las preparaciones de ensaladas o postres gela- 
tinados pasarfn a ocupar un puesto importan- 
te en los almacenes de abarrotes, 

La uniformidad de las materias primas 
contribuye mucho al mantenimiento de la uni- 
formidad en la calidad de las conservas, jaleas 
y gelatinas. En la actualidad'no existe una 
norma aplicable a la fuerza en el contenido 
de pectinas, por lo cual se ha formado, bajo 
el patrocinio del gobierno, para establecer un 
procedimiento tendente a uniformar el grado 
de pectinas, esperandose que muy pronto sea 
posible graduar su contenido en toda clase de 
jaleas y gelatinas. Todo parece indicar que,@ 
sosteniéndose y mejorfndose el valor nutriti- 
vo, el sabor delicioso y la presentacién atrac- 
tiva de las conservas y jaleas, éstas seguiran 
gozando del favor del padblico, por lo que los 
manufactureros no ahorran esfuerzos ni gas- 
tos al respecto. 


APROVECHAMIENTO DE IDEAS E INVENCIONES 
POR LAS FUERZAS ARMADAS NORTEAMERICANAS 


Por la Sria. Estuer Avatorre, del Consulado de México en El Paso, Texas, B.U. A. 


Por medio de la organizacién denominada 
“Consejo Nacional de Inventores” se da a to- 
dos los inventores la oportunidad de recibir 
justa retribucién, actuando este organismo 
como una puerta abierta para las personas 
que deseen someter ideas a la consideracién 
de las fuerzas armadas de los Estados Unidos. 
Su objeto es dar a conocer los problemas que 
confrontan los servicios militares, asi como el 
de someter las ideas m4s valiosas a las agen- 
cias correspondientes. Aun m4s, periédicamen- 
te publica listas de los inventos que se solici- 
tan con ms urgencia. 

El Consejo se organizé precisamente antes 
de la segunda guerra, durante la cual evalué 
250,000 ideas, El ejército reconocié su valor 
durante la paz, y ha continuado como una di- 
visién del Departamento del Comercio. En la 
actualidad se recibe’ un promedio de 8,000 
ideas por afio, y tltimamente la guerra en 
Corea ha dado por resultado el envio de una 
eorriente enorme de sugestiones. Aun cuando 
el Consejo Nacional de Inventores debe ocu- 


parse primordialmente de los problemas del 
momento, no ve con negligencia les inventos 
que m4s tarde puedan ser de utilidad. Tene- 
mos por ejemplo el caso de Robert C. Harris, 
inventor de Fort Wayne, Indiana. En el aiio 
1940 envié Harris una divisa que habia perfec- 
cionado: un pequefio magneto que no daba 
corriente alguna, sélo una chispa al cerrarse 
una mano. El Consejo convino en que el inven- 
to de Harris era ingenioso; pero, jen qué 
podria utilizarse la chispa?: ni Harris, ni él 
Consejo de Inventores, ni las autoridades 
militares pudieron resolverlo, y el invento fue 
almacenado, Pasaron algunos afios y el ejér- 
cito se dié cuenta un dia de que el sistema 
de ignicién origina] de la bazuka no ofrecia 
absoluta garantia. ;Cu4l era la solucién? Se 
consult6 el caso con el Consejo Nacional 
de Inventores, y la directiva recordé el mag 
neto de Harris: su “indtil” invento salvé la 
situacién y produjo a Harris una fortuna. 
Otra invencién que parecia no tener apli- 
cacién practica fue el carburador plastico de 
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Harry N. Peavey, el cual eventualmente encon- 
traron Gtil las autoridades militares para la 
ensefianza objetiva, impartida a los mecinicos 
sobre los principios de reparacién y conserva- 
cién de los carburadores. 

El jefe de exploradores Charles Learned 
ideé un espejo para dar sefiales, el cual con- 
sideraba casi como un juguete, Util s6élo para 
mantener ocupadas las mentes de sus explora- 
dores. Luego, al principio de la guerra impre- 
sioné a la nacién lo ocurrido al capitan Eddie 
Rickenbacker, quien naufrag6é por 23 dias en 
una balsa en el Pacifico del Sur: los tripulan- 
de los aviones que trataban de localizarlo 
pasaban por encima de €1 sin verlo, a pesar 
de los esfuerzos desesperados que Rickenbacker 
y sus compaiieros hacian atraer su aten- 
cién. En circunstancias similares, las fuerzas 
armadas ansiosas deseaban encontrar la mane- 
ra de hacer sefiales a los aviadores: un espejo 
era la solucién obvia para el problema, pero 
el reflejo de los rayos solares por medio de un 
espejo no puede percibirse a menos que el 
rayo sea enfocado directamente hacia el avién, 
lo cual es dificil de obtener con un espejo 
comin. El espejo sefialador de Learned parece 
ser que salv6 la situacién, y el Consejo de In- 
ventores lo envié a las autoridades correspon- 
dientes. Learned rehusé recibir dinero por su 
invento, y pasé algin tiempo antes de que el 
Consejo lo convenciera de que solamente regis- 
trando los derechos é1 mismo podia estar se- 
guro de que algan ambicioso no tratara més 
tarde de engailar al Gobierno, reclamando la 
patente. ' 

Los miembros del Consejo, que son réco- 
nocidos inventores, cientificos e investigadores 
industriales, juntamente con el ‘Encargado de 
Patentes y representantes del Departamento 
de Guerra, son guardianes de todas las ideas 
que se reciben. Es Presidente el doctor Charles 
F. Kéttering, de la Géneral Motors ; secretario, 
Lawrence Lingner, de los abogados de mAs re- 
nombre en el] pais, especializado en patentes. 

Cuando se presenta una idea al Consejo, lo 
primero que hace es determinar si ésta es 
cientificamente practica y si tiene ventajas 
sobre lo que ya existe para el mismo fin. Para 
decidir esto, con frecuencia se requiere la 
ayuda del Departamento de Normas, de la 

icina de Patentes y de otras ramas del Go- 
bierno. Si la idea se considera buéna, el Con- 
sejo se dirige a las autoridades militares com- 
petentes, para investigar si les serf til. Una 
bateria, por ejemplo, debe ponerse a la consi- 
deracién del Cuerpo de Sefiales, de la Marina 
y de la Fuerza Aérea; cierto tipo de armas de 
fuego debe ser presentado a la Marina, mien- 
tras que otras deben mostrarse a la Artilleria. 
La misién del Consejo de Inventores termina 
una vez que las autoridades militares mues- 
tran interés por el invento, ya que de ahi en 
adelante dichas autoridades se hacen cargo 


del desarrollo y manufactura del implemento 
y del pago al inventor. 

Para proponer un invento, se deben tomar 
las siguientes medidas: escribir al Consejo 
Nacional dé Inventores (National “Inventors 
Council, Department of Commerce, Washing- 
ton 25, D. C.), dando una idea clara y breve 
de su naturaleza general y uso especifico, ex- 
plicando el punto particular de novedad o 
superioridad del objeto nuevo, en comparacién 
con los ya existentes para servir al mismo fin; 
es conveniente dar una breve informacién de 
los ensayos que se hayan hecho, incluyendo 
un sumario del estado de la patente y fotogra- 
fias que, segin criterio del inventor, sean 
necesarias para mostrar su mecanismo, ya que 
una informacién incompleta puede no permi- 
tir al Consejo juzgar propiamente. 

No se deben enviar modelos, a menos que 
el Consejo lo solicite, para efectuarse alguna 
prueba, En cierta ocasién un inventor remitié 
un paquete conteniendo modelos de dos tipos 
de bombas: la parte exterior no daba indica- 
cién de su contenido, pero por fortuna habia 
dentro una nota preventiva, que evit6 la ca- 
tastrofe. : 


No se puede determinar la cantidad que 
Jas autoridades militares han pagado a los in- 
ventores por ideas presentadas a través del 
Consejo Nacional de Inventores. Sin embargo, 
se asegura que el presupuesto llega a millo- 
nes de délares. 

Lawrence Langner, Secretario del Consejo, 
al hablar del porcentaje que el Gobierno paga 
a los inventores, dice que es evidente que todos 
han quedado satisfecho® ya que nunca ha 
habido demandas. 

Charles A. Hedden es un buen ejemplo: 
no es un gran cientifico, sino m4s bien un 
hombre ordinario, que fue educado en una 
escuela rural en Florida; en 1934, cuando era 
propietario de un taller de radio, fue entre- 
vistado por dos extrafios, que traian un mapa 
en el que se indicaba el lugar en que el famoso 
pirata Gasparilla habia enterrado su tesoro. 
Ellos ya habian explorado el sitio marcado ‘ 
en el mapa, pero seguramente no estaba sefia- 
lado con precisién, puesto que no localizaron 
el tesoro. Hedden entonces ideé un aparato 
para indicar el lugar exacto en que hubiera 
metal enterrado: un cireuito eléctrico delica- 
damente elaborado, el cual se destruye con la 
presencia cercana de metal, result6 muy efec- 
tivo para localizar entierros de metal, excepto 
el oro. Sin embargo, mas tarde result6 ser un 
tesoro en si mismo, ya que, cuando estallé la 
guerra, Hedden lo puso a las érdenes del Go- 
bierno por conducto de] Consejo Nacional de 
Inventores, el que lo clasificé6 como el detector- 
tipo de minas, y desempefié un papel muy im- 
portante en la victoria aliada, ya que fue 
usado para exterminar los campos de minas 
del Eje. El Gobierno retribuy6 a Hedden con 
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50,000 délares por su invento, el cual fue 
adaptado para otros usos, tal como el de sepa- 
rar el metal que contienen ciertas materias 
(tabaco, hule, etc.). * 

El gran invento de Hedden ha abierto los 
ojos a otro problema: cémo localizar minas no 


" 
* 


” 


metdlicas, que otras naciopes se han visto for- 
zadas a explotar cuando las metélicgs dejan 
de dar rendimiento, Ese problema no ha sido 
resuelto todavia, y ocupa el primer lugar en 
la Jista de los que sglicita el Consejo Nacional 
de Inventores. 


" EL CUIDADO DE LAS CALDERAS DE VAPOR 
EN LA INDUSTRIA PETROLERA 


Por el Sr. Luis Perez Asrev, Cénsul de México en: Oklahoma City, Oklahoma, BE. U. A. 


Desde -hace mucho tiempo, el vapor viene 
siendo una muy ttil fuente de energia para la 
maquinaria motriz. Se emplea en la perfora- 
ef6n rotatoria y en otras faenas de campo pe- 
trolero, asi como en las refinerias. Teérica- 
mente considerada, la generacién de vapor es 
sencilla. En la practica, sin embargo, se han 
concedido mucha atencién y esfuerzo al dise- 
fio y manejo del equipo de generacién del va- 
por, y se ha construido gran nimero de tipos 
de calderas. Para tareas de perforacién se 
emplean las de tubos de llama, limitAndose, 
por regla general, a los tipos denominados 
toernallamas y locomotora. Las calderas de 
campo se fabrican en capacidades de 30 a 150 
cv., y para presiones desde 10.5 a 24.5 kgs. 
por cm?. En el libro de normas del A. P. I. 
Clave N° 2, y en el reglamento de calderas 
de la Sociedad Americana de Ingenieros Mi- 
neros y Metalirgicos, se pueden hallar las es- 
pecificaciones correspondientes. 

Para tener la seguridad de que la caldera 
funcionaré con eficiencia y sin riesgo de acci- 
dentes durante largos periodos, el operario 
debe familiarizarse minuciosamente con la es- 
tructura de la misma, y con los dispositivos 
de seguridad y otros que requieren periédica 
atencién. 


ENCENDIDO DE LA CALDERA 


Antes de encender la caldera, compruébese 
el nivel del agua, téngase la certeza de que 
las vAalvulas de purga y del vapor estan cerra- 
das, y abiertas las correspondientes vAlvulas 
de drenaje; y también de que est4 abierta la 
puerta del hogar o caja del fuego. 

Para evitar las graves quemaduras debidas 
a los fogonazos, el operario observar4é las si- 
guientes precauciones: 


1) cerciérese de que e] hogar ha sido abier- 
to y, venttilado lo suficiente; ; 
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2) sithese a prudente distancia del hogar, 
mientras enciende la caldera, y 


3) abra la lave del combustible después 
de haber insertado el hach6n en el hogar; si 
el fuego no prende inmediatamente, cierre la 
llave del combustible y dé tiempo para que 
escape el. gas del hogar, antes de volver a 
aplicarle el hach6én: en calderas alimentadas 
por gas, esta medida puede evitar una desas- 
trosa explosién y la,probable pérdida dé vidas. 

Una prfetica censurable es la de aplicar 
fuero pleno a una caldera fria, inmediatamen- 
te después de encenderla: por el contrario, el 
calor se debe elevar cuando esté funcionan- 
do plenamente, pero de modo gradual. Si se 
trata de una caldera nueva, puesta en servi- 
cio por primera vez, siganse fielmente las 
instrucciones para el “estreno” lento requeri- 
do, a fin de no dafiar el material refractario. 
Si en la bateria hay otras calderas, la que se 
est4 estrenando tendr& que ser puesta cuida- 
dosamente en linea con las demf&s. Abranse 
lentamente las vdlvulas, hasta que gradual- 
mente se iguale la presién al través de todo el 
sistema. 


MANEJO DE LAS CALDERAS 
Durante su guardia o turno, el fogonero 


_ prestaré especial atencién a lo siguiente: 


1) Comprobar el nivel correcto del agua, 
por la mirilla de vidrio.—Si se la mantiene 
limpia, la mirilla indicar& el verdadero nivel 
del agua de la caldera. Conviene purgar con 
frecuencia la mirilla de vidrio y sus cone- 
xiones. Al instalar la mirilla, seria bueno re- 
mover @! grifo de prueba, y en su lugar co- 
nectar una vdlvula. Compréebese el estado de 
la mirilla, abriendo de cuando en cuando sus 
Haves. Conjuntamente, estas medidas conitri- 
buyen a la seguridad en lo concerniente al 
nivel del agua, y deben practicarse aunque se 
hayan instalado glarmas de bajo nivel y regu- 
ladores del suministro de agua a la caldera. 
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Si, a pesar de las mencionadas precaucio- 
nes, el mivel del agua desciende al punto de no 
ser posible observarlo en la mirilla, suspénda- 
se el suministro de combustible y de agua, 
mientras permanecen alfertas las vAlvulas 
del vapor; en tal caso seria prudente inspec- 
cionar la caldera, para averiguar la causa de 
la anomalia antes de volver a encenderla. - 


2) Purgar frecuentemente la caldera.—Se 
recomienda mticho esmero en la instalaci6n 
del tubo y las vAlvulas de purga: estas valvn- 
las 0 grifos se deben instalar pareadas con v4l- 
vulas-esclusas (no deben usarse vélyulas es- 
féricas, porque suelen atascarse con facilidad). 
El uso de vAlvulas dobles sirve varios fines. 
Al purgar la caldera, se abre primero la vAl- 
vula m4s préxima a aquélla, luego la mAs dis- 
tante; para cerrar las vAlvulas, se invierte el 
orden de la operaci6n: asi se protege la vAl- 
vula interior y se obtiene una comprobacién 
adicional contra los posibles escapes. M4s atin, 
cuando hay que reemplazar la vAlvula exterior, 
el cambio se hace sin necesidad de parar la 
caldera. 

La freeuencia de las purgas depende del 
estado, del agua: para tener la certidumbre 
de aque no se acumular& Wemasiada cantidad 
de cieno, pirguese la caldera varias veces por 
hora; 4branse lentamente las valvulas, y ob- 
sérvese la operacién de purga hasta que haya 
concluido. 


3) Probar la vdlvula de sequridad— No 
hay que confiar demasiado en la vAlvula de 
disparo comfin y corriente, la cual se halla 
puesta para disparar a una presién dada, pero 
que bien puede fallar. Esta vilvula debe ser 
inspeccionada, y comprobado su ajuste perié- 
dicamente, por un inspector id6éneo o por otra 
persona expresamente autorizada. El operario 
no debe ajustar la vAlvula por si solo, esto es, 
sin que esté presente un inspector. Sin em- 
bargo, es importante que el operario pruebe 
la vAlvula para saber si se traba, levantAndola 
de su asiento por medio de la cadena del man- 
go de la palanca; esto lo debe hacer por lo 
menos una vez durante su turno. Nétese que 
la valvula de seguridad es de conexién direc- 
ta: no se permite dispositivo alguno de cierre 
entre la vAlvula de seguridad y la caldera o el 
tubo de escape; si se usa un tubo de descarga, 
éste debe ser de un difmetro por lo’ menos 
igual al del disco de la valvula, y estgr debi- 
damente vaciado. 


4) Observar el manémetro de. presién.— 
Porque las vdlvulas de seguridad suelen fa- 
llar, es preciso observar constantemente el ma- 
németro: este instrumento debe ser calibrado 
regularmente, y al efecto se,Jeva un registro 
de las calibraciones periédicas. El manéme- 


tro Ileva conexiones de prueba, para su cali- 
braci6n, ya por medio de un manémetro cer- 
tificado, ya por el método de peso muerto: si 
la ecalibracién revela que el manémetro no da 
indicaciones exactas, habr& que ajustarlo, o 
reemplazarlo por uno nuevo. Desde luego, el 
manémetro se instaJa provisto de un sif6n 
curvo y de un grifo de prueba. 


PARO Y LIMPIEZA DE LA CALDERA 


Se recomienda proceder en el orden. si- 
guiente: ° 


1) Suspender el fuego. 


2) Cerrar las puertas del hogar, no abriendo 
las puertas del hnmero: manténganse ce- 
rradas hasta que la caldera esté fria. 


%) Eiercer sumo cnidado al abrir o cerrar las 
vilvulas del vapor y tos grifos de drena- 
je: ténganse presentes las dems ca]deras 
que estén funcionando en la misma bdteria. 


Dejar enfriar la caldera antes de purgar- 
la: vaciése solamente cuando ya esté uno 
listo para empezar a limpiarla ; quitesele la 
escama por lavado, antes de que se haya 
endurecido. 


Cuando un hombre entre en la caldera, 
cerciérese de que estfn cerradas y atran- 
eadas tas vAlvulas principales de suspen- 
sién del vapor. y también las de suminis- 
tro de agua y las de purga: no se abran las 
v4lvulas del vapor ni las de purga, de Jas 
dem4s calderas de la baterfa, mientras al- 
guien se encuentre dentro de una de las 
calderas. 


La escama se remueve una vez que haya 
aleanzado un espesor de 1.6 mm., usan- 
do con cuidado los limpiadores mec4nicos. 


El operario investigar4 constantemente la 
presencia de fugas en el casco de la caldera, 
en los tubos, en las tuberfas y conexiones, 
y también en la instalaci6n de la chimenea; de 
no ser descubiertas y reparadas a tiempo, las 
fugas pueden conducir a explosiones. Nunca 
deben efectuarse reparaciones de ninguna cla- 
se alrededor de las calderas; ni en las tube- 
rias o conexiones, mientras las calderas se ha- 
Ilan bajo presién, porque tanto las tuberias 
como las conexiones pueden debilitarse duran- 
te el trabajo, lo suficiente para que escape el 
vapor de alta presién, causando serios acci- 
dentes. El calafateo de pequefias fugas se per- 
mite, con tal que las herramientas de calafa- 
tear se manejen con el debido cuidado, para 
evitar el desprendimiento de las costuras. 

El encargado debe ocuparse preferente- 
mente del cuidado de los tapones fusibles; 
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limpielos, y reemplacelos en caso necesario, y 
revistalos con estafio puro, en el taller. 
RESUMEN 
Enciéndase la caldera con cuidado. 


Obsérvese constantemente el nivel del 


agua, manteniendo limpia la mirilla de 
vidrio, 


Pirguese la caldera frecuentemente. 


Compruébese el buen estado de la vAlvu- 
la de seguridad, 


Obsérvese el manémetro de presién del 
vapor. 


= 


. 


6) Entérese de la instalacién del sistema 
tubular y de la situacién y funcién de 


cada vAlvula. 


7) Sigase el procedimiento indicado para el 
encendido y el paro de las calderas, 


8) No se tapen las fugas ni se. efectiie 4l- 
guna otra reparacién mientras la calde- 
ra esté bajo presién. 


9) Basquense las fugas de la caldera, de la 
tuberia, y de la chimenea. 


10) No se deje de exqminar el tap6n fusible. 


LA INDUSTRIA DEL VESTIDO 
EN LOS ANGELES, CALIFORNIA, E, U. A. 


Por el Sr. Vicecénsul Ravi Baca, del Consulado de México en esa ciudad. 


Durante los Gltimos 25 afios, la industria 
del vestido se ha desarrollado en California, 
de principios obscuros e insignificantes, hasta 
llegar a su estado actual, que representa ope- 
raciones por valor de m4s de 400.000,000 de 
délares al afio. 

M4s del 70% de la industria radica en la 
zona de Los Angeles, y proporciona ocupacién 
a 49,000 personas, durante todo el afio. 

Por varios afios California ha sido recono- 
cida como el centro mfs importante del mun- 
do, en cuanto se refiere a estilos de ropa para 
deportes y trajes de bafio. 

En la actualidad ha invadido el terreno de 
los vestidos elegantes para mujer, tales co- 
mo los de precio elevado que se ven en los 
almacenes exclusivos de todos los Estados Uni- 
dos. Por ejemplo, las estrechas faldas para 
dama, que tanta sensacién han causado en 
Paris Gltimamente, fueron creadas en Los An- 
geles hace 15 afios. 

La organizacién que lleva por nombre Ca- 
lifornia Apparel Creators (Creaciones de Ves- 
tido de California) representa a m4s de 1,000 
firmas manufactureras de la industria del ves- 
tido. Su objeto es coordinar los sistemas de 
venta y de publicidad de toda la industria. 

Aun cuando la industria del vestido ha 
crecido hasta llegar a tener las proporciones 
gigantescas que ahora tiene, existe un serio 
problema, con el cual tiene que enfrentarse 
constantemente: el de abastecimiento de mate- 
riales. En efecto, aun cuando el nimero de 
vestidos que se manufactura de un afio para 
otro no varia mucho, los materiales, colores y 
telas si varian. , 
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Como consecuencia de estas variaciones, re- 
sulta muy dificil hacer dos de material 
tres meses antes de usarlo. Y ello se complica 
cyando se sabe que los manufactureros con- 


Fig. 1—Cortadora eléctrica, que taja de golpe 50 
piezas superpuestas. 











‘ 


- 


Fig. 2.—Departamento de costura, en una fabrica de vestidos. 


feccionan modas estacionales casi seis meses 


antes de que aparezcan para su venta. De mo- 
do que, si se opera uno de estos cambios en 
la preferencia por determinados materiales du- 
rante los nueve meses a que nos referimos, el 
fabricante se ve colocado en la molesta situa- 
cién de contar con miles de metros de material 
que no puede utilizar. 

Es curioso pensar que el algodén que se 
cultiva en California tenga que ser embarcado 
al sur de los Estados Unidos para convertirlo 
en tela. De alli pasa a Nueva York, donde se 
le termina, se le tifie, se le imprime, etc., para 
dejarlo en condiciones de ser usado en la ma- 
nufactura de vestidos. 


El corazén de la industria del vestido se 
encuentra en el taller de los disefiadores. En 
él se crean los estilos, se seleccionan los ma- 
teriales y se confecciona el modelo original. El 
modelo original, que es siempre de medida na- 
mero 12, pasa entonces al departamento de 
modelos, donde se le clasiifca en medidas del 
12 al 18 y se hacen, en gran escala, los mode- 
los secundarios que se necesiten. 

De alli los modelos pasan al departamento 
de corte, donde se corta el material previa- 
mente seleccionado por_el disefiador. El corte 
se lleva a cabo con maquinas eléctricas, que 


: 


tajan 50 6 més piezas de material superpues- 
tas. Las partes componentes de las faldas, cha- 
quetas o pantalones se atan en el departamen- 
to de atado, y los bultos resultantes se turnan 
al departamento de limpia y planchado. Alli 
se quitan los hilos sueltos y las piezas se plan- 
chan, para poderlas manejar después con el 
minimo de esfuerzo. 

El siguiente departamento en que los bul- 
tos hacen escala es el departamento de costu- 
ra: alli se les confecciona en el producto aca- 
bado, el cual sélo requiere una nueva plan- 
chada para quedar listo para su distribucién 
en el mercado. 

Una idea reciente de los manufactureros 
de vestidos californianos es la que llaman “el 
grupo coordinado”. Esto consiste en 4 6 10 
prendas de vestir, de disefio y color tales que 
resulten intercambiables. El grupo en esas con- 
diciones se convierte en un guardarropa com- 
pleto. 

El desarrollo de la industria del vestido en 
California se debe, en gran parte, a ideas de 
esta naturaleza. En otras palabras, los dise- 


. fiadores no se encuentran maniatados por un 


apego inalterable a la tradicién; por el con- 
trario, constantemente estan produciendo esti- 
los nuevos y m4s cémodos. 
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INFORME DE ENERO DE 1951 


LA SITUACION Y EL DESARROLLO 
INDUSTRIALES BELGAS 
DURANTE 1950 


MINAS DE CARBON 


La desfavorable evolucién del mercado del 
carbon, que habia caracterizado al afio 1949, 
siguié ain hasta mediados de 1950, cuando se 
manifest6 un cambio absoluto, bajo la influen- 
cia de los programas de rearme, Las existen- 
cias, que habian alcanzado al terminar el pri- 
mer semestre un m4ximo de 2.700,000 tonela- 
das, se reabsorbieron raépidamente, para que- 
dar, al terminar el afio 1950, a un nivel mucho 
mas normal de 1.030,000 toneladas. 

En el transcurso de ese mismo semestre se 
not6 una penuria muy pronunciada de carbon 
doméstico y de coque fino, lo cual pudo ate- 
nuarse solamente en pequefia proporcién me- 
diante la importacién de reducidas cantidades 
disponibles en el mercado internacional. 

El alto nivel de actividades desempefiado 
por las empresas metalérgicas tuvo por efecto 
el acrecentar sus necesidades de combustibles, 
al grado que el abastecimiento se hizo dificil. 

Sobre el plan de la produccién, la industria 
carbonifera belga se encuentra colocada fren- 
te a un grave problema de mano de obra, pues, 
en 1948, cerca de 177,000 obreros trabajaban en 
las minas, habiendo bajado esta cifra a 150,000 
en septiembre tltimo. Por consiguiente, a pe- 
ticién de los contratantes, el Gobierno permi- 
tié la internacién temporal de unos 5,000 obre- 
ros italianos. Sin embargo, a fines de diciem- 
bre la cifra de obreros inscritos era solamente 
de 152,700. 

En el curso del afio 1950, la productividad 
media por hombre alcanzé, por primera vez 
después de la liberacién, e] nGimero de 726 ki- 
los: este nivel representa el 96% de la pro- 
ductividad individual de antes de la guerra. A 
este respecto, los resultados pueden comparar- 
se favorablemente con los observados en otros 
paises europeos, ya que hacen resaltar que el 
esfuerzo de enderezamiento de la industria car- 
bonifera belga ha sido particularmente efi- 
ciente. 


Sobre el plan econémico, el aiio 1950 ha si- 
do ampliamente dominado por las discusiones 
relativas al Plan Schuman: una vez mas, pu- 
sieron Ge’ relieve a qué grado la posicién car- 
bonifera belga estaba en desequilibrio, com- 
parada con la de sus competidores, y esto a 
pesar del esfuerzo hecho, como lo hemos men- 
cionado, para mejorarla. De los trabajos de las 
eomisiones de estudio, creadas especialmente, 
se desprende claramente que el costo de la ma- 
no de obra en los paises competidores ha que- 
dado netamente inferior al que prevalece en 
Bélgica. 

Las conversaciones respecto al Plan Schu- 
man, que se prosiguieron en Paris, no habian 
Hegado a ningtin resultado concreto al finali- 
zar el afio 1950. Cuando volvieron a reanudar- 
se, al principio de 1951, nuevas dificultades sur- 
gieron del lado aleman, contplicando aun més 
la labor de los negociantes; por lo tanto, no se 
sabe todavia cual seré la suerte del Plan. 

Es de tomarse en cuenta, también, que el 
ambiente actual es completamente diferente del 
que prevalecia cuando principié el estudio del 
Plan Schuman. En efecto, en aquella época se 
buseaba una situacién de equilibrio en un am“ 
biente de produccién pletérica, que amenazaba 
directamente a numerosas minas marginales ; 
pero hoy, al contrario, parece que esas minas 
son estrictamente indispensables a la indus 
tria consumidora. 

Este cambio rapido en el caso ha demostra- 
do una vez mds cudn necesario esdejar a esta 
industria un m&ximo de elasticidad. 


INDUSTRIA SIDERURGICA 


La industria siderargica mantuvo una si- 
tuaci6n completamente desfavorable durante 
los primeros meses de 1950. Los siderirgicos 
belgas y extranjeros se hacian una competen 
cia muy fuerte, mientras que los obstAcules in. 
herehtes a la convertibilidad de las monedas, 
y otros impedimentos a los intereambios co- 
merciales, mantenian las dificultades. 

Sin embargo, a partir de junio, a conse 


cuencia del exeeso de la baja misma, un en- 
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derezamiento se produjo. Poco después, la ten- 
sién internacional determiné un recradecimien- 
to de la demanda de acero, seguido inmedia- 
tamente de un reajuste de los precios, princi- 
palmente en los mercados exteriores.. La pro- 
duccién siguié el movimiento general y se ele- 
v6 répidamente, al” grado de one los ni- 
veles mds altos anteriores. 

Naturalmente, este recrudecimiento, acom- 
pafiado del alza de ciertas materias primas, in- 
fluy6 determinadamente sobre el costo de pro- 
duccién, y permitié simplemente a la industria 
siderargica volver a encontrar un equilibrio 
que el principio de crisis habia comprometiCe 
gravemente. 

Esta expansién de la produccién coincide 
con la puesta en marcha progresiva de insta- 
laciones nuevas, entre las cuales alguhas son 
excepcionalmente importantes, Estas nuevas 
inversiones testimonian el deseo que tienen los 
productores de mejorar su productividad y de 
empezar la fabricacién de ciertos predactes 
nuevos o de calidad superior. 


EMPRESAS DE CONSTRUCCION 
ELECTRICA Y MECANICA 


En el transcurso- del afio 1950, el grado de 
ocupacién en las empresas de construccién me- 
cAnica y eléctrica se ha mantenido, en general, 
inferior a la capacidad de produccién normal ; 
esta insuficiencia,de actividad se noté marca- 
damente en algunas fabricas que construyen 
material ferroviario. Las empresas navales .que- 
daron relativamente activas, no obstante que 
hubo una disminucién de pedidos durante el 
-primer semestre. 


Esta disminucién de material eléctrico y 
mecinico se debié en orden principal al nivel 
muy bajo de los pedidos que se recibieron para 
la exportacién. Después del mes de septiem- 
bre se registr6é un mejoramiento, que, sin em- 
bargo, por lo que se refiere al material rodan- 
te, ha sido.relativamente débil, 


METALES NO FERROSOS 


Principié el afio 1950 registrando debilidad 
en los mercados. En el segundo semestre se no- 
t6 mayor firmeza, consecuentemente a una ma- 
yor actividad de la industria norteamericana 
y de las perspectivas m4s favorables que pre- 
valecian en Europa. 

En el transcurso del segundo semestre bro- 
t6 del empeoramiento de la tensién internacio- 
nal una creciente demanda de metales no fe- 
rrosos. Pronto pudo verse que la mayoria de 
los consumidores, confiados en la estabilidad 
de los mercados, habian descuidado el consti- 
tuir las reservas necesarias, indispensables a 
Ja buena marcha de las industrias. 


El aumento de las necesidades para la fa- 
bricacién civil, los pedidos de armamentos 
la constitucién acelerada de reservas estra 
gicas agotaron rfpidamente las existencias; 
pronto las producciones comunes constituye- 
ron practicamente las tnicas disponibilidades 
para alimentar los mercados, especialmente los 
del cobre, del zine y del estafio. 

A pesar del formidable desarrollo de la de- 
manda, los grandes productores lograron, gra- 
cias a su politica de venta, el impedir despro- 
porciones demasiado importantes en los pre- 
cios oficiales. A 

Para el estafio el alza tomé una amplitud 
mayor, a consecuencia de los acontecimientos 
del Extremo Oriente, que se desarrollan en la 
emer de los grandes centros de produc- 
cién. 

A continuacién damos algunos precios ofi- 
ciales de los principales metales no ferrosos 
en vigor el 1° de enero y el 31 de diciembre de 
1950, caleulados en francos belgas por tonela- 


Las necesidades normales de la industria 
belga fueron cubiertas. Sin embargo, e] abas- 
tecimiento en minerales de zinc y de plomo si- 
gue siendo dificil, 

Por lo que se refiere al cobre, el afio 1950 
se caracteriz6 por dos periodos distintos: du- 
rante el. primer semestre la oferta sobrepasé 
la demanda en un mercado bastante dificil; 
al contrario, desde que empezaron las hostili- 
dades en Corea, en junio-julio, el cobre, que es 
un elemento esencial del programa de rearme, 
fue solicitado siempre més, solicitud conside- 
rablemente superior a las posibilidades de en- 
trega de las empresas productoras. 

Al finalizar el afio 1950, la demanda de co- 
bre siguid sensiblemente superior a las posi- 
bilidades de entrega, y la introduccién en los 
Estados Unidos de Norteamérica de érdenes 
preferentes para los pedidos de armamento 
acentu6é aun m4s la presién ejercida por el 
sector civil, para asegurar su abastecimiento 
de cobre. 

En Bélgica, durante el primer semestre, la 
demanda de transformadores fue débil, pero 
lleg6 a ser considerable en el transcurso del 
segundo. No obstante la penuria de metal, las 
empresas belgas pudieron asegurarse, al pre- 
cio oficial, de una provisién regular de cobre, 
cubriendo ampliamente las necesidades nor- 
males de sus fabricas. 

Por lo que se refiere al zinc en metal, Jas 
disponibilidades al finalizar el afio eran extre- 
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madamente pocas y la situacién sigue tirante, 
pues la demanda aun sobrepasa ampliamente 
a la produccién. 

La produccién belga, aunque influenciada 
por huelgas, alcanzé6 mfis o menos 182,000 to- 
neladas en 1950, contra 172,000 en 1949. De 
manera que se acerca sensiblemente a la de 
1939 (185,000), pero es solamente un 80% de 
la cifra de 1937. . 

Contrariamente al cobre y al zinc, no hubo 
mayor demanda de plomo, Sin embargo, al fi- 
nalizar el afio se not6 que aumenta la de- 
manda. 


La produccién belga quedé sensiblemente 


igual a_la de 1949, o sea 70,000 toneladas més 
o menos. 

El mercado del estafio se ha caracterizado, 
en 1950, por la fuerte fluctwacién de los pre- 
cios. 


INDUSTRIA DEL VIDRIO 


La disminucién de actividad, que padecia 
la industria del vidrio en 1949, siguié persis 
tiendo durante el primer semestre de 1950. 
Después cambié bastante Ja tendencia. 

Se beneficiaron los productores de una de- 
manda mayor en el mercado interior y de una 
expansién de las exportaciones hacia ciertos 
paises, particularmente los Estados Unidos de 
Norteamérica, Este mejoramiento se explica 
también por las ventajas resultantes de la for- 
macién de la Unién Europea de Pagos, que 
permite al vidrio belga reaparecer de nuevo en 


algunos mercados, de donde habia sido exclui- 


do durante numerosos afios. Y es de subrayar 
que las medidas de liberacién tomadas por la 
esfera de la libra esterlina favorecieron par- 
cialmente el reintroducirlos en este mercado. 

La demanda de produgtos de cristal quedé 
floja durante el primer semestre de 1950; des- 
pués mejor6, y desde entonces se ha mantenido. 


Las ventas que efectvaron los productores. 


en el mercado interior han sido afectadas por 
fuertes importaciones, realizadas a precios in- 
feriores. Las exportaciones evolucionaron fa- 
vorablemente, aunque los mercados tradicione- 
les de importancia, particularmente los de la 
América Latina, todavia no han vuelto a com- 
prar. 

En 1950, la produccién de botellas ha sido 
ligeramente inferior a la de 1949. 

En coperia, la produccién tuvo que redu- 
cirse sensiblemente, debido al poco interés de 
los mercados de exportacién. 


INDUSTRIA QUIMICA 


Como en el caso de todas las industrias an- 
teriores, solamente en el segundo semestre de 
1950 se noté un mejoramiento de la demanda 
en todos los mercados; sin embargo, el ende- 


rezamiento de los precios de los productos qui- 
micos para la exportacién, en general, no pa- 
rece comparable al de los precios de los otros 
productos. 

El consumo por la agricultura belga de los 
abonos azoados progresé en 1950, aunque to- 
davia es inferior al nivel-alcanzado en los afios 
1947-1948. En los mercados exteriores, se han 
notado movimientos en sentidos diversos, que 
se traducen finalmente por un aumento de la 
demanda ; los precios, sin embargo, quedaron 
débites. 

La produccién de Acido sulfarico se mantu- 
vo en 1950 al mismo nivel de 1949. La deman- 
da se acrecenté fuertemente en el segundo se- 
mestre, principalmente para la industria de 
abonos quimicos, pero la produccién tuvo que 
limitarse por el hecho de las restricciones im- 
plantadas por los Estados Unidos de Norte- 
américa a las exportaciones de azufre en bruto. 

Los derivados del alquitran se buscan des- 
de hace varios meses, lo mismo que los pro- 
ductos benzélicos; el mercado de los derivados 
del etileno es también més sostenido. Final- 
mente, por lo que se refiere a las materias co- 
lorantes, se nota una reanudacién sensible al 
terminar el afio. 

No cabe duda que la tensién internacional, 
que desde hace algunos meses domina los ne- 
gocios, esti de por medio en el aumento de 
actividades registrado por las diversas ramas 
de la industria quimica; sin embargo, debe no- 
tarse que, como lo dijimos en la parte relati- 
va a la industria del vidrio, influyeron también, 
sobre el mejoramiento de la situacién, la crea- 
cién de la Unién Europea de Pagos y la re 
apertura de ciertos mercados de la esfera es- 
terlina. 


INDUSTRIA DEL PAPEL 


Comparando la produccién de 1950 de las 
fabricas de papel en la correspondiente al afio 
1949, se registra un acrecentamiento de alre- 
redor de 16%. Esta@progresién se debe al des- 
arrollo de} mercado interior y a un ligero au- 
mento de las exportaciones. 


INDUSTRIA TEXTIL 


Al principio del afio 1950, las hilanderias 
y las fAbricas de tejidos de algodén se bene 
ficiaron de la apertura de la frontera holan- 
desa a la importacién, para la mayor parte de 
los productos textiles belgas. 

Después, la industria algodonera tuvo fuer- . 
tes dificultades, resultantes de la saturacién 
rapida del mercado holandés, que se operé des- 
de marzo, y de las huelgas que inmovilizaron 
casi toda actividad durante el mes de junio. 

En julio, siempre bajo la influencia de los 
acontecimientos internacionales, se operé un 


a 


168 





‘TOMO IV 


Abril de 195] 


NUM. 4 





cambio, debido también al alza brusea del pre- 
eio del algodén bruto. El grado de actividad 
de las empresas ha sido desde entances satis- 
factorio, pero su mantenimiento depende del 
problema del abastecimiento en materias pri- 
mas. Sin duda la industria belga tiene un 2po- 
yo con las entregas de algodén que le puede 
hacer el Congo Belga, pero sigue adem4s am- 
pliamente tributaria de] extranjero, principal- 
mente de los Estados Unidos de Norteamérica, 
donde Ja penuria oblig6 al gobierno a restrin- 
gir las exportaciones, 

Abarcando todas las ramas de la industria 
del lino, se nota que Ja situacién ha sido, en 
1950, mucho mas favorable que en el trans- 
eurso de los dos aiios inmediatos anteriores. 

La industria de la preparacién de la fibra, 
al principio, atravesé algunos meses de mucha 
calma, mostrando temores para su desarrollo 
futuro, a consecuencia de la competencia siem- 
pre creciente. Después, a partir del segunio 
semestre del afio, hubo un periodo de intensa 
actividad, sostenida por compras de consecuen- 
cia, en el extranjero; y los precios mejoraron 
sensiblemente. 

Las hilanderias de lino volvieron a .encon- 
trar un ritmo de produccién que desde 1947 
ya no habian aleanzado: la falta de mano de 
obra especializada impidié que lo sobrepasaran 
y que utilizaran con mayor amplitud su po- 
tencia industrial. La existencia de hilos se re- 
absorbié y, desde el mes de noviembre, el abas- 
tecimiento de lino agramado se hace con més 
dificultad. 

Los mercados de lana quedaren quietos, y 

la tendencia de los precios se orientaba hacia 
la baja, hasta aproximarse las primeras ven- 
tas en Australia, que tuvieron lugar al fina- 
lizar el mes de agosto. La mayor parte de los 
compradores preveian un alga de 20 a 30%, 
basando su opinién, por una parte, en la ra- 
wefaccién de la produccién y por otra en la 
tension politica, que, légicamente, debia gntra- 
fiar la constitucign de reservas mas impor- 
tantes. . 
De hecho, el alga sin interrupcjén del pre- 
cio de la lana, desde fines de agosto de 1950, 
alcanzé un 70% en relacién con el que preva- 
lecia en junio. : 

Se est4 beneficiando la industria de fuer- 
-tes -pediflos para todos los sectores, pero la 
amplitnd de les capitales necesarios para la 
ejeeucién de un ciclo completo de fabricacién 
plantea un problema de financiamiento. 


INDUSTRIAS DE LA GONSTRUCCION, 
CEMENTOS Y CANTERAS 


El .afio 1950 ha sido exeepcional para la in- 
dustria del cemento: la produceién delga al- 
eang6, en efecto, Ja marea de 3.5 millones de 
toneladas, 


Por lo que se refiere a la mayor parte de 
los productos de canteras, la produccién de 
1950 sobrepasé la de 1949. El aerecentamiento 
se noté sobre todo en los materiales destina- 
dos al mejoramiento de las rutas; las reservas 
importantes que existian al principio del ajio 
se absorhieron. #1 nivel anterior de produccién 
de m&rmol se mantuvo. En general, los pre- 
cios quedaron estables, con una ligera tenden- 
cia hacia el alza para ciertos productos. 


EVOLUCION DEL COMERCIO EXTERIOR 
DE LA UNION ECONOMICA BELGO.- 
LUXEMBURGUESA EN 1950 


Tomando como base las cifras provisiona- 
les del .comercio exterior de la Unién Beondé- 
mica Belgo-luxemburguesa para el afio 1950, 
parece que los totales se establecerfn como 
sigue (en millones de francos belgas) : 


aaa 
+ 2,123 


19,811 21,934 
13,763 3,986 
57,184 29,836 
85,559 61,655 
87,518 74,121 
87,518 74,121 
81,719 79,789 
97,500 82,200 


Al interpretarse las cifras correspondien- 
tes al afio 1950, es preciso tomar en cnenta 
que los valores unitarios de la importacién in- 
corperan ya el alza substancial de los precios 
habides por los acaptecimientos de Corea, alza 
que sobrepasa en ciertos casos un cincuenta 
por ciento del mivel que tenian los precios an- 
tes de empezar dichos acontecimientos. En 
cnanto a la -exportacién,.el alza est4 incorpora- 
da_en.el total del valor de las exportaciones eo- 
rrespondientes al afio fltimo, en proporcién 
mucho menor, porque numerosos contratos se 
ejecutaron al precio fijado por ellos. Por lo 
tanto, seri solamente en los meses venideros 
cuando los nuevos precios influenciaran los to- 
tales mensuales de las exportaciones. 


EVOLUCION DE LAS EXPORTACIONES 


Después de haber bajado durante los me- 
ses de julio y agosto de 1950, a consecuencia 
de la huelga habida en ese periodo en el puer- 
to de Amberes, Jas importaciones registraron 
después fuertes movimientos. La revista del 
Banco de Bruselas atribuye este brusco des- 
arrollo a tres facteres: 1) el retardo habido 
en las importaciones, a consecuencia de la huel- 
ga de los trabajadores portuarios; 2) la reduc- 
cién marcada de Jas reservas, consecntiva a 
las compras excesivas hechas por la poblaet6n 
belga, en el transcurso del verano; y 3) la ne- 
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cesidad de alimentar sufieientemente eb aumen- 
to de actividad econémica, emprendido a me 
diados de agosto, 

La amplitud de las importaciones, tanto en 
lo que se refiere a la cantidad come al valor, 
no ha podido ser acompafiada por exportacio- 
nes del mismo volumen, debido al ¢arfcter es- 
pecifico de la actividad econémica, la cual es- 
té basada en la valorizacién y las transforma- 
ciones de las materias primas importadas. Por 
lo tanto, el reajuste de las exportaciones sigue 
siempre con cierto retraso el aumento de las 
importaciones, Por otra parte, como lo vimos 
anteriormente, los precios de venta de los pro- 
ductos acabados resisten mejor a bruscas flue- 
tuaciones que las materias primas. Esto expli- 
ca que, sobre todo a partir de diciembre de 
1950, se hayan registrado. aqui nuevas marcas 
de exportacién. 

No obstante el movimiento desfavorable de 
los meses de verano, el comercio exterior bel- 
ga terminé el afio con cifras muy altas. El 
alza de los precios se nota m4s cuando las im- 
portaciones tratan de materias primas y pro- 
ductos alimenticios, asi como pieles, cueros, 
maderas, papel, materias textiles, calzados, 


metales, m&quinas, material eléctrico y auto- 
moviles. 


EVOBUCION DE LAS EXPORTACIONES 


Las exportaciones han progrésado cuantt- 
tativameute y en valor: en 1949 fueron de 14.5 
millones de toneladas, pero se elevaron a 
16.3 millones de toneladas en 1950; el valor 
fue de 79,800 millones de francos belgas, con- 
tra 82,200 millones en 1950. Esta progresién se 
debe sobre todo a la exportaciém intensa de 
productos metalirgicos, productos quimicos, 
cementos, y productos alimenticios y textiles. 

El déficit de la balanza comercial para el 
afio 1950 alcanzaré probablemente 15,000 mi- 
llones de francos belgas, contra solamente 1,900 
millones en 1948. Todo hace prever que este 
déficit disminuiré en los meses venideros, por- 
que subirén las exportaciones. 

Desde mediados del afio, numerosas indus- 
trias trabajan a toda capacidad, porque’ reci- 
bieron numerosos e importantes pedidos del 
extranjero. Esto especialmente se refiere a la 
industria siderirgica, en que el indice de pre- 
duccién es el mis elevado de la postguerra. 


COMERCIO DE LA UNION ECONOMICA BELGO-LUXEMBURGUESA 
CON LA AMERICA LATINA (1949-1950) 








América del Norte: 





América Central: 
Costa Rica. ... 
COBB 6 6 b.evede 
Rep. Dominicana 





291,114 
13,476 
77,585 

1,973 


ie 
13,642 
75,908 


22,069 
137,673 





757,056 6.300,553 





808,911 











14.526,263 79.788,755 27.547.217 81.718,709 16.360,826 82.570,926 29.741,980 








5.2% 18% 3.7% 


719% 4.9% 
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INTERCAMBIO COMERCIAL HABIDO ENTRE 
LA UNION ECONOMICA BELGO-LUXEMBURGUESA Y MEXICO* 
(Durante el afio 1950) 


1.-IMPORTACIONES BELGO-LUXEMBURGUESAS DE PRODUCTOS MEXICANOS 





Octubre Nueve primeros 
meses 
SECCIONES 





1,000 1,000 
I ae 





SECCION I.—Animales vivos y productos ani- 
: vivos, carnes 
Productos de hacienda o de cria 
seccldN IL. < raductoe vata, . 











fési 
SECCION 1V. ue Eeirone & to tabattrio oft. 
menticr bebidas, tabacos: 























a Pain. of’ eeu 
b) Artfew 
ION VI Th Productos d de ia industria 
-¥ 


Sedas, borras, seda artificial 
Fs Lana, crines, pelos 











¢) Lino, cffiamo, yute........... 
Vestidos confeccionados 
Huatas, fieltros, ete... . 
=— —Maderas, articulos de madera o 


SECCION XII. —Papeles y sus a: 


icaciones: 
©) Fapel y y eartén, articulos de estas mate- 














artes cas 
SECCION — —Articulos de piedra y otras 
materias, | 


a) Piedras p preciosas, pesinn, metales, ete. 
6) Articulos de piedra 
¢) Cerdmics 


SECCION XIV. —Vidrios y articulos de vidrio. 
SECCION XV. 





.—Metales comunes y articulos 


=a 
es 
a: 


|, 18,679 | 111,760 wo | ier | a | 86.488 | s, 


No ificados 
er. VI.—M Socios, 
, material eléctrico 


shewtoe: . 
SCION X Xvi I.—Relojeria, « 
Relojerta 
’ Instrumentos no qemneeets. 
Instrumentos de misica.. . . 


TOTALES 














8,161 




















“La diferencia entre los totales de estos dos cuadros y los del que antecede resulta de rectificaciones y aumentos que ya aparecen en el gene 
neral, pero no en los detallados. 
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IL-EXPORTACIONES DE LA UNION ECONOMICA HACIA MEXICO 





Nueve primeros 
meses 





SECCIONES 




















Frutas frescas 
Desechos de la industria slimenticia... 





sate 


a : 





§ 8282 


omar nto 


a 
rep 


ontsee £ 


rea8 





—e = 
5 


= § 





¢ 
SECCION XIV.—Vidrios y articulos de vidrio. 
—— XV.—Meales comunes y articulos| 


& 5 
$3 8.23 


_- 
~- 


instrumentos y| 


Calderas, mAquinas, aparatoe :? 
Méquinas y aparatos eléctricos y ele- 












































TOMO IV 


Abril de 195% 


NUM: 4 





MOVIMIENTO DEL PUERTO DE AMBE- 
RES EN ENERO DE 1951 « 


La prensa marititia considera que ef tra- 
fico maritimo del puerto de Aniberes ha sido 
satisfactorio durante el mes de enero. Las ci- 
fras que publicé el servicio relative de la Ad- 
ministracién del Puerto hacen ver que hubo, 
. en enero del presente aifio, mayor nimero de 
_barcos que arribaron al puerto, comparativa- 
mente con el mismo mes de 1950, pero*con una 
pequefia inferioridad numérica en cuanto al 
Gltimo trimestre de 1950: esto es normal, por- 
que siempre en enero la navegacién tiende ge- 
neralmente a disminuir y, por otra parte, por- 
que el cuarto trimestre del afio pasado ha sido 
marcado por el fin de la huelga de agosto y 
por los efectos del rearme mundial. Esta in- 
fluencia se hizo sentir afih en el mes del in- 
forme. 5 

Como se ve er el cuadro siguiente, en ene- 

ro de 1951 llegaron al puerto 909 navios ma- 
ritimos con un aforo de 2.105,696 toneladas, 
M.n., mientras que en enero de 1950 Hegaron 
solamente 804 navios con aforo de 1.980,683. 
Este resultado toma toda su amplitud cuando 
se comparan los resultados mensuales del ailo 
pasado: 


— 


Ndmero de navios 


Tons. Moorson netas 


1.980,683 
1,632,630 
1:949,802 
1.831,263 
1.881,263 
1.936,138 
1.798,287 

557,854 
1.884,638 
2,415,155 
2.287,774 
2.375,670 
2,105,696 


T's 5 sa wae 
| raat 
Ss nl Oia anes 
Septiembre ..... 
Oetubre....... 
Noviembre ...... 
Diciembre . . ... 
Enero de 1951 ... 


EL MERCADO ee: DE PRO- 
DUCTOS COLONTALES 


Como cada mes, propdrcionamos a conti- 
nuacién algunas indicacionés, que se recogie- 
ron de los vendedores_y compradores, sobre el 
mercado amberense de los productos colonia- 
les, su® fluetuaciones y tendencias en enero. 
En general, el mercado se debilité durante al- 
gunos dias, a consecuencia de la evolucién in- 
ternacional.y de las medidas tomadas por los 
Estados Unidos de Norteamérica. Como siem- 
pre, se dan las siguientes indicaciones. con las 
reservas acostumbradas. 

Cacao.—E1 mercado se present6é un poco 
mds firme. Los precios variaron de 37.00 a 
43.00 francos belgas por kilo, CIF Amberes. 


Copal.—Mercado firme; hubo demanda pa- 
ra todas las calidades pero se ofrecié poca 
mercancia. Los precios variaron como sigue, 
por kilo CIF: 7. V. O., de 16,00 a 16.50 fran- 
cos; Laque, de 22.00 a 23.00. 

Fibras.—Mercado muy irregular; ciertos 
productos se ofrecieron a precios reducidos; El 
cafiamo de Manila bajé de 5 a 7%; algunas 
existencias, retenidas para conseguir precios 
mas altos, influencian el mercado. Por kilo 
CIF, se cotizaron como sigue: Urena I, de 
21.00 a 22.00.francos; Punga, de 16.50 a 17.75; 
Sisal I, de 27.75 a 29.00. 

Nueces de palmera.—Mercado bastante cal- 
mado; los precios fluctuaron hacia la baja, y 
variaron entre 12.00 y 14.25 francos por kilo, 
CIF Amberes. 

Aceite de palma.—Al finalizar el mes se no- 
taba penuria. Los precios subieron por lo tan- 
to, elevandose de 23.00 francos al principio 
contra 26.00 en los filtimos dias; por kilo FOB 
Matadi, en tambores. 

Aceite de cacahuates.—Los precios fluctua- 
ron entre 25.50 y 30.00 francos, m&s o menos. 

Aceite de palmera.—Variaron los precios 
segan la demanda, situAndose entre 25.00 y 
28.00 francos por kilo, CIF Amberes. 

Harina de mandioca.—Valor aproximado, 
entre 380.00 y 390.00 francos por 100 kilos. 
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Mercado del Brasil 





INFORME DE NOVIEMBRE DE 1950 


EL COMERCIO EXTERIOR DEL BRASIL, 
DE ENERO A NOVIEMBRE DE 1950 


EXPORTACION 


El valor de la exportacién nacional brasi- 
lefia, de enero a noviembre de 1950, acus6, com- 
parada con idéntico periodo de 1949, un au- 
mento de 3,995 millones de cruzeiros, que se 
debe esencialmente a las ventas de café (+ 
Cr. $3,831.733,000) y de cacao en almendras 
(+Cr. $532.410,000) ; los dem&s productos, en 
conjunto, presentaron una reduccién de 369 
millones de cruzeiros. 

Por lo que respecta al volumen fisico, se 
observ6 una disminucién de 1,216 toneladas, 
compensando el mineral de hierro (-+-204,788 
tons.) la disminucién presentada por el café 
(—276,49§, tons. ). 

Para lompaises del 4rea de monedas con- 
vertibles, las exportaciones sumaron 13,871 


millones de cruzeiros, o sea un 26% mds que ; 


el total de enero-noviembre de 1949; en cuan- 
to a los suministros al frea soft (monedas no 


convertibles), ascendieron a 8,347 millones, 


con un aumento de 15% sobre igual periodo 
del afio anterior. 


IMPORTACION 


El movimiento importador mostr6é un no- 
table crecimiento de 1.484,833 toneladas, en 
virtud de mayores compras de combustibles, 
materias primas y trigo en grano. Con todo, 
el valor global mostr6é una reduccién de 7.5% 
en relacién con el afio anterior, gracias a la 
contraccién de las compras de harina de tri- 
go (—Cr. $365.340,000) y manufacturas, prin- 
cipalmente automdéviles de pasajeros (—Cr. 
$ 339.895,000), accesorios para automidviles 
(—Cr. $ 193.578,000), tejidos de lino (—Cr. 
$ 173:935,000) y de lana (—Cr. $ 123.058,000) , 
euchilleria, herramientas y utensilios .(—Cr. 
$ 112.679,000) y refrigeradores (—Cr. 
$ 113.496,000) 


No obstante la influencia de las operacio- 
nes célebradas en 1950 que permitieron le en- 
trada al pais de mercancias no esenciales en 
eantidad mayor que en 1949, las adquisieiones 
de mercancias clasificadas como no 
se redujeron a un 61.7 % del valor registrado 
en enéro-noviembre de 1949, representando ape- 
nas un 7.9% del valor total en el periodo de 
1950, cuando el afio anterior su participacion 
fue de un 11.8% 

Las importaciones provenientes del frea 
hard (monedas convertibles) indicaron un 
20% de disminucién, y las compras en el area 
de monedas no convertibles aumentaron un 
10.7%. 


BALANZA 


Presentan gran contraste los resultados ge- 
nerales de los perfodos comparadés: en 1949 
se observé un déficit de 920 millones de cru- 
zeiros, en tanto que en 1950 hubo un extraor- 
dinario superfvit de 4,505 millones, que se de- 
be totalmente_al saldo favorable del eomercio 


con los Estadiy Unidos (+ 6,000 millones de 
cruzeiros) . 


La contracci6én de compras en el 4rea con- 
vertible (— 2,300 millones de cruzeiros) y el 
aumento en valor de las exportaciones de ca- 
fé (+ 3,800 millones) fueron los dos factores 
principales a que se debe le gram disparidad 
de resultados (5,400 millones de cruzeiros) en- 


tre el periodo de enero-noviembre de 1950 y el 
de 1949. 


RESUMEN 

(Enero-noviembre) 

Coéncepto Toneladas Miles de cruzeiros 
3.465,021 18.222,612 
3.463,805 22.297,711 
—1,216 +-3.995,099 
6.495,532 19,143,154 
7.980,365 17.713,190 


+1.484,883 —1.429,964 


Exportacién. ... 1949 
1950 





Importacién. ... 1949 


1950 
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EXPORTACION POR PAISES * 
(Enero-noviembre) 





Patses 








Checoeslovaquia. . . 
Chile 


Estados Unidos. . . 
Finlandia 


353,885 
111,131 
92 


+eP td ELE e Ltt fl 


tele bl 


Uni6én Belgo-Lu- 
xemburguesa. . . 
Unién Sud-Africa- 


1 J+] 


18,071 
1,216 18,222,612 22.217,711 





, 3,463,305 


IMPORTACION POR @RUPOS PRINCIPALES * 
‘ (Enero-noviembre) 





Miles de cruzeiros 
1949 1950 








Grupo “A” (mercancias esenciales) : 


I Materias primas y combustibles 4,265,614 4,574,404 22.3 25.8 
II Generos alimenticios 3.237,170 3.037,838 16.9 17.2 
BEE Mamutactaneas oii ic dsc sas dete de ccc cee 8.272,837 7.438,612 43.2 42.0 
IV Diversas importaciones esenciales. a...... 1,107,329 1,267,220 5.8 71 


Total de grupo “A” 16.882,950 16.318,074 88.2 92.1 


Grupo “B” (mercancias no esenciales). ...... 2.260,204 1.395,116 11.8 7.9 
19,143,154 17.713,190 100.0 100.0 


IMPORTACION POR PAISES * 
(Enero-noviembre) 














Suma y sigue: 2.870,753 
* Fuente: Servicio de Estadistica Econémica y Financiera, Ministerio de Hacienda del Brasil. 
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L+1 4+) lL4+t++4+++ 
[+141 1 +144 


Uni6én Belgo-Lu- 
xembu 


; 161,761 
Unién Sud- Africa- 


5,823 
163,055 
85,113 
276,876 
1,429,964 


++1+ + 





I++ + 


+ 1,484,833 19.143,154_17.713,190 


COMERCIO EXTERIOR POR AREAS MONETARIAS 


~ (Enero-noviembre) 
a) Resumen 
(Millones de cruzeiros) 





Areas monetarias 





1949 1950 1949 1950 


Moneda inconvertible.............. 7,286 8347 7,829 8664 
Moneda convertible. ................ 10,987 13,871. 11,314 9,049 
; 18,223 22,218 19,143 17,713 








b) MoNEDAS NO CONVERTIBLES 
(Miles de cruzeiros) 














Argentina. . 
Bolivia . . . 


1,911,849 
572,011 
17,813 
257,142 
709,903 


Unién Belgo . 
burguesa. . ‘ 608,363 .020, 
Suma } y aque: ’ 7.671,022 1. 8.090,665 —1.261,451 
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Exportaei6n 
Pafses - ET 


1990 1949 1950 1949 


Suma anterior ’ 7.671,022 1.406,386. 8.090;665 —1.261,451 
Yugoeslavia : 21,564 3,078 25,511 + 70 
Egipto 41,220 11,521 — — 8 
Unién Sudafricana. . . 129,135 34,252 38,075 +-103,858 

1,285 88,526 25,628 .— 45,771 

12,016 -- 5 + 26,485 

17,717 2,486 9,945 + 32,898 

pS eee 148,327 5,627 14,788 -+148,224 
Nueva Zelanda 1,067 976 107 + £775 
Otros paises......... 303,669 284,008 459,939 -+-137,055 
Total é 8.344022 7.828810  8.664,663 —593,012 











c) Monepas convertistes (délar, escudo y franco suizo) 
(Miles de cruzeiros) 











Ree 
303,942 207,748 201,528 
Estados Unidos .... . 12.062,384 8.324389 6.029,047 
Terranova ........ —s 718 40,671 1,069 
Antillas Holandesas. : 710 =: 1.293,742 1.492,048 
Costa Rica { _ raise 
197 571 
Guatemala 39 _— 
Honduras ~— rec 
PROD 56 esd Ack ocive 26,988 16,451 
Nicaragua ........ — — 
DINO. 63s iviaees _- _— 
Puerto Rico 123 
Rep. Dominicana .. - _— 
Colombia ‘ 936 — 
Ecuador .......... 2 286 Sin 
Es ¥-tXa ns ade sos ¢ 3: 32,087 9,974 
Venezuela ........ 21,2 144,900 230,013 
Alemania ......... 311,329 263,96 98,608 294,390 
Pee ee 9,038 21,174 17,083 
Finlandia ........ 17,756 786 80,065 112,738 
COREE oi cob eves'c 96,204 40,220 6,267 9,716 
c's se) a eecn 445,427 385,208 301,000 222,859 
POROMTA . we secacs 230,324 29,756 56,404 9,782 
A. . 4 eis ccs 129,182 80,559 115,486 89,043 13,696 
SE. < Aad oe 162,932 253,947 54,633 306,368 391,701 52,421 
BOD «0 «che ¥su0k 1,054 3,102 : "1,054 3,102 
Cabo Verde ....... — — - ai ES 
Guinea Portuguesa. — — — ~« — 
(ne — 67 _ 476 1,010 
Mozambique ...... 5,042 1,012 5,042 2,191 
SEE 6 'e-<. 60400080 798 46,972 178 46,919 
<a 57,528 10,983 57,137 
27,418 31,664 27,418 
678 — 

6,018 1,617 

145 73 

8,658 22,280 
12,305 46,662 6,760 
10.986,814 13.870,689 11.314,344 


115,957 
212,721 
12,136 
62,309 
89,937 
144,427 
173,920 


+++] 1+) | ttttt+ 1 ++4++ 


+ 1+ 
+) lttttt | | ++4+444+ 1444+ 


| 
| 


|J+++++4++ | +| 
++++] +++ 
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Mercado de Cuba 





INFORME DE ENERO DE 1951 


INDICE FISCAL, ECONOMICO Y COMERCIAL ! 


(1949-1950) 





Coneepto 


Meses? 


7 





Recaudaciones fiscales: 
Rentas del Presupuesto 


Fondo Especial de Obras Pablicas ... 


Aduana de La Habana * 
Rentas interiores * 
Ley de Recargo Tributario 


Presupuesto de Defensa Nacional ... 


Ley 31, de Fomento Nacional 
Comercio exterior: 


Importaciones a Cuba 
Exportaciones de Cuba 
Azicar exportada (toneladas) 
Tabaco exportado: Valor 

En rama (libras) 

Torcido (unidades) 

Cigarros (unidades) 


Comercio interior: 
Moneda y Banca: 


181,829,005 
18,386,599 
38.546,459 
40.067, 321 

4.466,219 
14.279,855 
5.967,521 


342.086,022 
559.444,766 
4,746,383 
26,423,235 
23.473,261 
19.982,880 
16.550,538 


239.497,900 
21,801,438 
49.753,928 
47.766,5 

4.668,197 
15.223,490 
5.667,310 


371.479,471 
615.435,912 
5,044,052 
28,194,728 
25.050,783 
18,968,834 
20,104,080 


Depésitos recibidos 


Cheques pagados ................ 
Campensaciones bancarias (Haba- 


$ 6,750.728,647 


$ 7,371.495,958 
$ 6,733.597,571 


$ 7,319.003 576 
$ 2,298.509,883 
der del piblico § 


Proporcién de la moneda cubana acu- 
fiada con el numerario en circula- 


$ 3,025.986,708 


556.448,362 $ 654,844,352 


88.36% 





53.80% 
Miscellanea: 
Edificaciones en la Provincia de La 

Haban s 
Caja de Salud-Maternidad Obrera 


(Provincia de La Habana) is s 
Sueldes y jornales privados 


81.979,062 $ 46443,047 


2.204645 8 
$ 479.137,600 & 


2:292,213 
495,845,300 





1 El signo $ indica pesos cubanos, iguales a délares. 
* Afio natural. 


* Comprendidas en las Rentas del Presupuesto. 





TOMO IV Abril de 1951 NUM. 4 





PROMEDIO ANUAL DE IMPORTACIONES DE UN GRUPO DE ARTICULOS ALI- 
MENTICIOS, Y REEXPORTACIONES DESPUES DE CUBRIR SU CONSUMO 
(1945-1949) 





Unidad 





Libras 
Leche condensada 
Mantels. sc < witsess 


DUR. oo hak bKnE Ok 

Aceites comestibles 11.252,187 
8.371,969 
78.002,108 

SEOUL, < soc tnedahecuhans 1,343,905 


La balanza comercial es favorable para Cuba a base de su produccién azucarera y de 
tabaco, pero el costo de la vida es altisimo, ya que-satisface sus necesidades por medio de la 
importaci6én de todos los articulos manufacturados y aun de muchos alimenticios, como lo 
demuestra el cuadro anterior. 


COTIZACION DE VIVERES 


Estos precios de mercancias de importacién, de la Asociacién Nacional de Comisionis- 
tas del Comercio Exterior, son a base de costo, flete y seguro Habana.* 
° 


Algod6n 


Aceite de algodén * 

Aceite de soya en tambores * 

Ajos norteamericanos N° 1 

Ajos italianos 

Arroz del Ecuador, largo 

Arroz chileno 

Bacalao de Noruega Superior 

Chicharos partidos norteamericanos 
Chicharos enteros norteamericanos 
Cebollas amarillas norteamericanas 
Cebollas de California, Australian Browns 
Frijoles norteamericanos, colorados medianos 
Frijoles chilenos blancos 


i. an 
COW AWK KAAS 


SSkenbeeRseszszes 


Frijoles colorados largos, chilenos 
Garbanzos mexicanos 48-50 

Frijoles blancos norteamericanos 

Harina de trigo duro de invierno 

Harina de trigo duro de primavera 
Harina de trigo duro de iavierno (clears) 
Harina de trigo blando 

Harina de trigo blando (clears) 

Papas blancas, norteamericanas 

Tocino. .., . 


Pal a od od 
wy Oo mS bo bo @ 


% 
z 


* El aceite y la manteca, con arreglo a las cotizaciones de la Bolsa de Chicago. Los demés articulos 
que no aparecen en esta lista no tienen precio por e) momento. 
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Mercado de los Estados Unidos 





CLEVELAND, OHIO 


(Enero de 1951) 


Les articulos alimenticios han sufrido un 
aumento exhorbitante; a continuacién se to- 
man como base los precios que en la misma 
semana (al 11 de enero) de 1946 tuvieron, con 
la correspondiente de 1951. Los precios van en 
aspiral ascendente a niveles nunca anterior- 
mente alcanzados, y en ocasiones algunos ar- 
ticulos aumentaron de precio en un 100%. 
Esta informacién, obtenida del periédica The 
Cléveland Press, fue reunida por el sistema de 


“Tienda por tienda”, en tres de las m4s gran- 
des tiendas de cadena. 


El café, por ejemplo, se vendia a 21 centa- 
vos de délar libre, y actualmente cuesta 77 
centavos; la mantequilla, hace cinco afios, te- 
nia un precio de 47 centavos de d6lar por libra, 
y hoy es de 77 centavos; la carne de puerco, 
antes 35 centavos de délar y hoy 66 como 
minimo. 








(la m4s barata) 


Botella 11 onzas 
Barra de 22 onzas 
Lata 


Costillas de puerco 
Toronjas....... ret 
Naranjas mandarinas .... 
Jam6n (cocido). . 


Por lo que se refiere a los precios cotizados 
en el mercado (en promedio), al mayoreo, 
segin boletin del Departamento de Agricul- 
tura de Estados Unidos: 

Unidad Délares 
Pollos, gallinas y gallos (vivos). libra 0.31 
Pollos, gallinas y gallos (muertos) §,, 0.45 
Pollos, gallinas y gallos (listos : 
para cocinar) 
Huevos de gallina (grados A y B, 
blancos y eafés) 
Huevos de gallina (grzdos A y B, 

blancos y cafés), menudeo . 
Manzanas (diversas variedades) . 
Zanahorias (lavadas, 16) 
Lechuga (10 libras)...... Serie 
Cebollas (50 libras) 

Papas (Catandina U. 8. nimero 1, 

100 libras) 


MERCADO DE GANADO 


Ternera, diversas calidades.. 100 libras 37.50 
Vacas, diversas calidades. ... ‘i 28.00 


” 


Caja 2.50 


Unidad Délre 
Res, diversas calidades 100 libras 29.00 
Chivos y borregos, diversas 

calidades. . . 
Cerdos, diversas calidades... 


En el boletin “World Trade Opportunities”, 
editado por la Asociacién de Comercio Mun- 
dial de Cléveland y que se distribuye entre va- 
rios cientos de manufactureros, exportadores 
e importadores, se han publicado las ofertas 
de exportadores mexicanos que solicitan de 
este Consulado de México informacién y mer- 
cado para sus productos. “Vidrios Finog de 
México”, S. A., con domicilio en Bahia del 
Espiritu Santo Nam. 28, y “Ventas Técnicas”, 
8. A., de la Ave. Morelos Nim. 31-106, ambas 
de México, D. F., ofreciendo candiles, crista- 
lerfa, etc., y cuchilleria y articulos de plata 
labrada, son dos de las filtimas firmas mexi- 
canas cuyas ofertas han sido publicadas en 
esta regién. 
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CHICAGO, ILLINOIS. 


(Enero de 1951) 





PRECIOS (COTIZACIONES EN LOS DIAS 2 Y 31 DE ENERO DE 1951) POR VENTAS 
AL MAYOREO, Y PRECIOS OFICIALES EL DIA 30 DE ENERO. 


(Tipo de cambio: $1.00 peso por .1160 centavés de délar, o sean $ 8.62 por U$S 1.00) 





Unidad 
Dfa 2 





De cacahuate 

De sardina, crudo 
De algodén 

De madera tung 
De olivo 


wooeosossse 


Aceite de esen¢éias: 
De menta (extranjera) 
De menta (nacional) 
De limén destilado 
De limén de California 
De naranja 


Aguarras: galon 
Resina grado B libras 
Resina grado D y E » 
Resina grado F, G, H, L 
Resima grade EB: Mo oe cesc sc scccsces 
Resina grado N 
Resina grado G 
Resina grado WW, X 


” 


Grasas y aceites animales: 
Sebo de res, selecto 
Sebo de res, de primera 
Sebo de res, comin 
Unto sin Acido 
Oleo, extra 
Oleo de primera 
Esterina ... 

Grasa blanca 
Grasa amarilla 


‘0.1725 
17 
1675 
-2175 
- 2250 
- 2225 
-1850 
16 
-1475 
-1975 
3275 
Bl , 
. 2562 
. 2425 
2225 


Manteca comin 

Manteca de primera cocida 
Manteca extra 

Manteca Nam. 1 


a 


libras ‘ .08791 0.0585 
” . .08591 0.0585 
Arroz: 
Clase Zenith é 5.36 
Clase Blue Bénnet s : 5.36 
Clase Patna 11.50 2 5.36 
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Productos Unidad 





Café brasilefio 1 libra 
Cacao Accra 
Manteca de cacao 


Cacahuate : 
Extra grande 


Regular . : . 

Clase Jumbos 

Clase Fancies 

Clase Nim. 1 

Clase Naim. 2 ma 
CI I oa an 8k 0 Saks 6 as beneee bashel 
Ce RR bo cek 8c viele de ane 0e58% me 
Chicharo seco libras 
Ara Seen wcw hice ss vibaesvesd wens 
Semilla de soya ” 
Semilla de heno tonelada 
Maiz Nim. 2, amarillo bashel 
Avena Nim. 3, blanca 


—e SoS SoSS 


” 


Trigo: 


Nam. 1 del Noroeste 

Nam. 1 duro de Montana 

Naim. 1 escogido 

Nam. 1.colorado 

Nam. 2 amarillo ” 
Semilla de algodén tonelada 
Semilla de lino bishel 
Hule ... libra 
Hule recuperado de las llantas tonelada 
Lana.... libra 
Pelo Mohair libra 
Copra (en bruto) tonelada 
Algodé6n Middling libra 
Camote ... bashel 
Nueces de Tung tonelada 


~1 
= =  bO BO BS bo 


Semilla de linaza: 


Nam. 1 de Montana libras 
Nam. 1 morena 
Nim. 1 oriente 





Mantequilla: 


Clase 
Clase 
Clase 
Clase 


Harina: 


Clase 

Clase 

Clase entre fina 

Clase corriente 

Regular para panaderias 
De puro trigo 

Especiales para el hogar 
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Frutas: 


Toronja media 
Limén.... 


Cueros de res: 


De 48 a 50 libras, selectos 
De 48 a 50 libras, regulares 


Ganado vacuno de abasto: : 
Novillos escogidos de 900 a 1,500 li- 
bras de peso 
Novillos no especificados, de 900 a 
1,300 libras 
Vaquillas engordadas, de 600 a 1,000 
libras .. . 
Vaquillas escogidas, de 600 a 1,000 
libras .. . 
Vaquillas no especificadas, de 500 a 
900 libras 
Vacas de todos pesos .............. 
Toros de todos pesos ..............- 
Becerros, escogidos 
Comunes y medianos 
Ganado ovejuno de abasto: 


Marranos de 140 a 500 libras 
Marranas de 270 a 500 libras 


Ganado ovejuno de abasto: 
Borregos escogidos ...............+. 
Borregos comunes 
Borregas escogidas 
Borregas comunes 


Jamones frescos: 


Regulares de 10 a 14 libras 
Recubiertos de 10 a 14 libras 


Jamones ahumados: 
Recubiertos de 12 a 16 libras 
Recubiertos de 16 a 20 libras 
Tocino grueso 
Tocino en rebanadas 

Otros jamones no especificados 


Carnes de res en canal, de novillos y va 
quillas: 
De primera de 350 a 800 libras 
Escogidos de 500 a 800 libras 
Canales de vacas, todos pesos 
Otras carnes no especificadas 


Canales de borrego: 


De menos de 70 libras de peso 
Canales de corderillos 
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DALLAS, TEXAS 


(Enero de 1951) 


MERCADOS PARA EL ALGODON MANCHADO 
(Precios en centavos de délar por libra) 





Calidad Dallas Gat 


N, Orleans 








Bueno ordinario . 38.55 
Ordinario estricta- 

mente bueno .. 
Mediano bajo ... 


Mediano bajo es- 


39.55 
41.0: 


42.05 
43. 
44.5% 
44.65 


Mediano estricto . 

Mediano bueno .. 

Mediano bueno es- 
tricto 

Ventas 


44.65 
350 


Las cotizaciones anteriores fueron para lo- 
tes mixtos, iguales al tipo oficial sin compri- 
mir, en bodega, mediano basico 15/16 de pul- 
gada. 


PRECIOS DEL ALGODON EN DALLAS 
Los precios aproximados del algodén en el 


mercado de Dallas, segin fue informada la 
Administraci6n de Produccién y Mercados 


38.5 38.85 
39. 
41. 


39 
40. 


41. 
43. 
44.5 
44.6 


41.7% 
43. 
44. 
44.7: 


44.90 
45.00 


44.6 
1,488 


(1104 Calle South Ervay, Dallas), para lotes 
mixtos en las mesas de los corredores y f.o.b. 
del territorio comercial de Dallas, decayé, Las 
cotizaciones se refieren a igualdad de cali@ades 
a la base de tipo oficial del algodén, La base 
fue calculada en el momento de cerrar a 43.94 
centavos de délar el 15 de enero de los contratos 
de marzo; Nueva York y Nueva Orleans en 
marzo a 43.90 centavos de délar (se caleulan 
los precios lo mas cercano al miltiplo de 5). 


44.7: 
2,768 


45.00 
19,630 





Tipo de medida 
(pulgadas) 


Base 
(Puntos: 1/100 e, libra) 





Estricto mediano: 


110 bajo .. 
60 bajo .. 


1 1/32 
1 1/16 


Mediano bajo estricto: 
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GANADO DE DALLAS 
(Precios en délares por 100 libras) 


Bovino.—Novillos alimentados de 1*: 30.90- 


2.00; novillos medianos hasta buenos: 25.00- 
29.00; novillos corrientes hasta medianos: 
20.00-24.00; vaquillas alimentadas de 1*: 
29.00-31.00; vaquillas regulares hasta buenas: 
24.00-28.00; becerros de un afio escogidos has- 
ta buenos: 28.00-32.00; becerros de un afio co- 
rrientes hasta medianos: 20.00-25.00; vacas 
buenas hasta escogidas: 20.00-23.00; vacas me- 
dianas hasta buenas: 20.00-21.50; reses para 
corte: 18.50-20.00; reses para enlatar: 14.00- 
18.50; bueyes pesados: 23.00-26.00; bueyes 
medianos: 20.00-23.00; bueyes ligeros: 18.00- 
20.00; terneras pesadas, buenas hasta escogi- 
das : 28.00-32.00; terneras pesadas, buenas has- 
ta medianas: 25.00-28.00; terneras corrientes 


hasta escogidas: 18.00-22.00; ternerillos lige- 
ros, buenos hasta escogidos : 27 .00-30 . 00. 


Ganado lanar.—Ovejas de primavera genui- 
nas: 23.00-30.00; ovejas esquiladas de un 
afio: 20.00-24.00; esquiladas castradas: 15.00- 
20.00; hembras gordas: 10.00-14.00; corrien- 
tes y escogidas: 8.00-10.00. 


Ganado porcino—Puercos de carniceria, 
buenos hasta escogidos: 150 a 170 Ibs. 18.00- 
20.25; 170-190 lbs., 20.25-20.75; 190-270 Ibs., 
20.75; 270-300 Ibs., 20.25-20.75; 300-400 Ibs., 
19.75-20.25; 400-500 Ibs., 17.75-19.75. Puercas 
ligeras, buenas hasta escogidas: 17.00-18.00; 
puercas pesadas, buenas hasta escogidas : 15.00- 
17.00; puercas. ordinarias, hasta medianas: 
10.00-15.00; puercos de carniceria: 15.00- 
17.00; machos: 10.00-16.00; superiores: 20.75 
(délares por libra). El Paso, Texas. 


EL PASO, TEXAS 


(Enero de 1951) 


COMERCIO CON MEXICO 
Productos 


EXPoRTACIONES A MB&XICco 


387,250 
347,770 
650,370 
127,360 


Aceite lubricante 
Aceite vegetal 


Biéxido 

Bombas 
Garbonato 
Carros para minas 
Celulosa 
Cianuro 

Envases 

Escoria 
Feldespato 

Gas butano 

Gas oil 
Gasolina 

Grasa vegetal 
Harina de nogal 


55,640 
78,560 
1,192,930 


Leche en polvo 
Lipulo 
Madera 

Malta 
Maquinaria 


Muriato 


Productos 


Parafina 

Petréleo 

Sardina 

Semilla de algodén 
Sulfato 

Tablillas 

Taleo .. 

Tierra de infusorios 
Tractores 


65,510 


IMPORTACIONES DE PRODUCTOS MEXICANOS 


29,100 
27,098 
254,800 
348,960 
40,000 
127,710 


Aguarras 
Algodén 
Arsénico 
Brea 
Cadmio 
Canastas 
Cerveza 


Espato fléor 
Estroncio 
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Segin informacién publicada en el diario 

local The El Paso Times, de fecha 4 de enero, se 
exportan mensualmente de México a E] Paso 
mfs de ocho millones de pies de madera fina, 
econ un valor anual de 8.500,000 délares. 
' Las grandes pérdidas sufridas por agricul- 
tores y ganaderos, originadas por la onda fria 
que azot6 al Estado de Texas recientemente, 
auguran un gran aumento en nuestras exporta- 
ciones. Segin la prensa local, las pérdidas su- 
fridas por los cultivadores de citricos se esti- 
man en 7.500,000 délares y los dafios causados 
a ganaderos se estiman en 8.000,000 de délares, 
en la regién de Houston. 

Los materiales m4s esenciales durante la 
Segunda Guerra se considera que fueron el 
acero y el algodén. Tomando esto en cuenta, el 
Departamento de Agricultura de este pais ha 
solicitado de los agricultores del Sur que pro- 


duzcan en este afio 16.000,000 de pacas de algo- 
dén, a fin de poder hacer frente a la amenaza 
de una tercera guerra. 

Considerando que la industria del rayén no 
puede aumentar su produccién en menos de 
dos afios, y habiendo marcada escasez de lana 
y ciilamo, la demanda de algodén serf regul- 
tante légica de los factores sefialados, con gran- 
des posibilidades de un aumento de bastante 
consideracin en nuestras exportaciones de di- 
cho producto, enfatizadas por haberse ievan- 
tado las restricciones que afectaban dicho mer- 
cado, con el decreto anunciado por ‘el C. Pre: 
sidente de la Repdblica, Lic. Miguel Alem4n, 
segin el cual a partir del dia 19 de marzo de 


1951 se dejaria de exigir el permiso previo para 
la exportacién del algodén. 


_ PELICULAS CINEMATOGRAFICAS 


Las peliculas mexicanas exhibidas en el 
Cine Colén de esta Ciudad durante el mes de 
enero Gltimo, fueron las siguientes: Amor de 
la Calle (del 1° al 5), Como Ta Ninguna (del 
6 al 7), Aventurera (del 8 al 12), Escuela para 
Casadas y Café de Chinos (del 13 al 14), Al 
Son del Mambo y La Malaguefia (del 15 al 19), 
Dog Tenorios de Barrio (del 20 a 21), La Mu- 
jer que yo amé (del 22 al 26), Recuerdo de 
aquella noche (del 27 al 28), y Lluvia Roja 
(del 29 al 31). La pelicula que tuvo m4s éxito, 
de las arriba citadas, fue qi Son del Mambo. 


FORT WORTH, TEXAS 


(Enero de. 1951) 


GRANOS 


Trigo: 88 carros, 2 centavos de délar més 
alto; N° 1, duro, de 2.57 a 2.63 délares. Maiz: 
7 carros, de 34 a 114 mas alto; N° 2 amarillo, de 
1.8914 a 1.90%; N° 2 blanco, de 2.17 a 2.18. 
Avena: 5 carros a % centavo mis alto; N° 2 
blanca, 1.14% a 1.1514. Cebada: no se reci- 
bié; sin cambio, N° 2, de 1.70 a 1.75 nominal. 
Sorgo: 71 carros, sin cambio; N° 2 amarillo, 
de 2.52 a 2.57. Todos estos precios se entien- 
den por 100 libras. 


GANADO BOVINO 


Se recibieron 2,500 reses mayores y 1,000 
terneros, de todas clases, crecidos hasta fuer- 
tes; se pagaron hasta 50 centavos de délar mis 
los toros fuertes; novillos bien alimentados, 
de un afio, de 30.00 a 33.00 délares; terneras 
ordinarias y medianas, de 24.00 a 30.00, y las 
clases escogidas de 20.00 a 24.00; de cria, de 
25.00 a 35.00, y de cria hasta de un afio, de 


24.00 a 32.00; vacas de cria, de 20.00 a 25.00 
(todos los precios, en délares por 100 libras). 


GANADO PORCINO 


Para el dia ¥5 de enero se habian recibido 
1,800 cerdos, de carnes firmes, en todos los 
peses; algunas ventas estuvieron de 25 a 50 
centavos de délar m4s altas; de buena clase y 
escogidos 190-250 libras de carniceria, de 25.50 
a 20.75 délares por 100 libras; buenos y esco- 
gidos, 160-180 libras, de 19.00 a 20.25; muchos 
lotes de clases ordinarias y medianas, de 12.00 
a 18.00; puercas, de 17.00 a 18.00, algunas 


ligeras de 18 25 a 18.50; puercos de cria, 15.00 
a 18.00. 


GANADO LANAR 


Se recibieron 1,300 cabezas para el 15 de 
enero, de carnes firmes hasta fuertes; corderos 
de matanza firmes de un afio, y corderos de 
cria firmes, hasta 50 centavos de délar mis 
alto el precio; corderos lanares escogidos, a 
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34.00 délares por 100 libras; corderos de ma- 
tanza esquilados, medianos y buenos, de 28.00 
a 29.25 (este precio para corderos con lana de 
pellejo de primera) ; corderos de un afio esqui- 


lados; Buenos y medianos, de 24.00 a 25.00; 
unas cuantas hembras buenas para matanza, 
a 17.50; corderos de cria, 32.00 a 33.50, in- 
cluyendo corderos mixtos gordos y de cria. 


HOUSTON, TEXAS 


(Enero de 1951) 


PRECIOS LOCALES DE VARIOS PRODUCTOS 
(En délares por libra: 454 gr.) 





Concepto 





Lechugas repolladas, por pieza. 
Huevos (por docena) 
Leche (litro) 





. 





LOS ANGELES, CALIFORNIA 


(Enero de 1951) 


La novedad actual, que es de mucha impor- 
tancia y, sin duda, debe ya ser conocida en Mé- 
xico a través de la prensa, es el establecimiento 
(con cfracter federal) de precios topes para la 
mayor parte de los articulos que entran en el 
comercio en general, excepto algunos especiffi- 
camente no incluidos. Esta medida ha sido dic- 
tada con objeto de evitar la inflacién desenfre- 
nada que se ha venido desarrollando durante 
los Giltimos meses. 

El periodo que se ha tomado como base para 
que los precios no suban m&s ef el del nivel que 
existia entre el 19 de diciembre de 1950 y el 
25 de enero de 1961. La aplicacién de las _res- 
tricciones es inmediata, y principié a fener 
efecto el 26 de enero de 1951. Las disposiciones 
a que nos referimos son aplicables, no solamen- 
te a las transacciones internas, sino a las ope- 
raciones de importacién y de exportacién. 

A continuaci6n consignamos algunos de los 
precios de mayoreo de productos locales (al 29 
de enero de 1951) : 


Producto 


Por quintal: 


Producto 
Por tonelada: 


Harinolina de copra . a 
Harinolina de semilla de 

algodén 5. a 
Harinolina de semilla de 

linaza a 
Harinolina de ajonjoli... a 
Harinolina de soya . a 
Harinolina de alfalfa.... a 
Harinolina de sardina... a 
Harinolina de atan 9. a 


Por lo que se refiere a los precios que se 
sefialan a continuacion, corresponden al 27 de 
diciembre de 1950, y representan promedios 
de precios al mayoreo. - 


Producto 


Aguacates. 

Huacal de 85 libras. 
. Libra 

ia. Huacal de 60 libras. 
Huacal de 60 libras. 
Huacal de 65 libras. 
Caja de 65 libras .. 
Caja de 75 libras .. 
Huacal de 70 libras. 


Toronja... 
Limén.... 
Lechuga.. . 
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Producto 


. Caja de 70 libras .. 

... Saco de 100 libras. 

. Caja de 30 libras .. 
Docena 


Gallinas . . 


Conejos. . . 
Pavos. ... 


Libra 


NUEVA ORLEANS, LUISIANA 


(Enero de 1951) 


TABLA COMPARATIVA DE PRECIOS DE DIVERSOS PRODUCTOS 
(En délares) 





Unidad Enero 1939 Enero 1949 
10.50 25.75 
0.075 0.27 
11.125 23.375 
0.52% 144% 
0.0862 0.3030 
7.35 19.90 


Enero 1950 Enero 1951 





Algodén. . Eitheiinas ipeeakise 
Ganado porcino. Abie ic sie s bbeew 69% «100 libras . 
Hierro y acero: 
Hierro b&sico de Neville Is- 
land, Pa. 
Chatarra Nam. 1, colado grue- 


s 


Tonelada bruta. 


so, Pittsburgo 
Acero laminado, Pittsburgo . . 


Tonelada bruta. 
Tonelada neta. . 


Nam. 1 Minneapolis 
Naim. 2 Kansas City 
Nom. 2 Chicago. 





NUEVA YORK, N. Y. 


(Enero de 1951) 


Los precios de las mercancias en general 
continuaron su curso ascendente en este mer- 
eado durante el otofio, debido a la presién in- 
flacionista ocasionada por el rearmamento de 
los Estados Unidos. Ha aumentado el numera- 
rio en manos del p&blico, dando por resultado 
un enorme consumo en igual proporcién. 

Hay perspectivas de escasez de toda clase de 
materiales que emplean las industrias fabri- * 


cantes de articulos de uso doméstico, tales co- 
mo refrigeradores y lavadoras, asi como en la 
fabricacién de automéviles, que se ir4 acen- 
tuando a medida que avance la produccién de 
armamentos y_vestuario para el ejército. 

Se tienen noticias de qhe se har4n fuertes 
erogaciones en la construccién de maquinaria 
industrial, con lo que aumentar4 considerable 
mente la capacidad productiva de los Estados 


183 








TOMO IV 


= 


Abril de 1951 


NUM. 4 





Unidos. Actualmente se requieren con urgencia 
estas facilidades de produccién. 

‘El gobierno primeramente restringié el em- 
pleo de materiales estratégicos, tales como el 
cobre, hierro, aluminio, niquel, cobalto y hule, 
en la produccién de articulos que no estén re- 
lacionados con el programa de armamentos. 
Posteriormente decreté la congelacién de pre- 
cios, con algunas excepciones, que se refieren 
a productos agricolas. La disposicién, dada a 
conocer el dia 26 de enero, tiene por objeto es- 
tablecer los precios topes, fijando como base los 
precios m4s altos a que se vendieron los articu- 
los entre el 19 de diciembre de 1950 y el 25 de 
enero de 1951 inclusive; el mismo decreto con- 
gelé los salarios. 

Algunos economistas consideran tardias es- 
tas disposiciones para lograr la restriccién 
efectiva en los precios de las mercancias y en 
los salarios; pero en general existe la creencia 
de que transcurriré algin tiempo para la orga- 
nizacién del mecanismo administrativo, siendo 
entonces cuando se vean. los resultados. Sin 
embargo, parece que se tiene el propésito de 
dejar cierta flexibilidad, principalmente por lo 
que respecta a salarios. Otro ‘aspecto intere- 
sante del decreto es que se deja al industrial 
o comerciante determinar el precio mfs alto a 
que se hayan vendido los productes en el pe- 
riodo indicado, y s6lo en caso de dada deberfn 
solicitar la fijacién de precio al Director de 
Estabilizacién de Precios en WAshington, D. C. 


ALGODON 


La cuota de exportacién del algodén, por 
los primeros ocho meses de la presente cosecha 
hasta el 31 de marzo, fue fijada en 2.000,000 de 
pacas, pero después fue aumentada a 2.146,000 ; 
las existencias se estiman en 1.350,000 pacas. 
La exportacién total de la estacién se caleula 
que ascender4 a 4.000,000 de pacas; la de la 
eosecha anterior fue de 5,800,000 pacas. Con 
la congelacién de precios se suspendieron las 
transacciones en la Lonja el dia 29, debido a 
la incertidumbre que prevalece. Las Gltimas co- 
tizaciones antes de la congelacién fueron de 
44.95 centavos de délar por libra. 


LANA 


Es muy fuerte la posicién de la fibra en 
los paises productores, como Australia, Argen- 


Brasilenios: 


Rio Nam. 7 
Santos Naim. 4.... 


CUEROS DE RES 
Los precios de los cueros de res han sido 


congelados por el gobierno de este pais, toman- 
do como base los mfs altos registrados del 1° 


tina, Uruguay y Sud4frica. El gobierno norte- 
americano est4 comprando enormes cantidades 
en los mercados de origen, y se tiene conoct- 
miento de que el consumo es superior al abas- 
tecimiento, habiéndose vendido a precios hasta 
de 2.69 délares por libra. 


ARROZ 


Mostré bastante firmeza el mercado del gra- 
no en Nueva York; aun cuando hubo confa- 
sién por la congelacion de precios, los comer- 
ciantes del ramo solicitaron de la Oficina res- 
pectiva en WaAshington la interpretacién res- 
pecto al limite que han de fijarse. Las cotiza- 
ciones por las mejores calidades flutGan entre 
12 y 13 centavos de délar por la libra, y las 
de segunda calidad entre 914 y 9% por libra. 

. 
CACAO 


Con motivo de la congelacién de precios, la 
Lonja del Cacao no permitié fluctuaciones ma- 
yores de 50 puntos. El mercado estuvo bastante 
firme, habiéndose cotizado los futuros para 
mayo a 35 centavos de délar por libra. 


CAFE 


Empez6 a llegar al mercado la cosecha de 
la presente estacién, registrandose regulares 
embarques de cafés mexicanos. 

Debido al limite de precios fijado por el 
gobierno norteamericano, hubo confusién en el 
mereado, y s6lo las firmas que podian estable- 
cer precios m4s elevados ofrecian el grano en 
la Lonja de Nueva York. Por ejemplo: se efec- 
tuaron ventas de café colombiano a 6014 cen- 
tavos de délar por libra, o sea el precio més 
alto registrado en el periodo expresado, en tan- 
to que los brasilefios se ofrecian a 53 centavos 
de délar. 

Los tostadores y los importadores han esta- 
do en espera de aclaraciones de las Oficinas de 
Precios del gobierno, en Washington, a fin de 
obtener precios topes para toda la industria, 
en lugar de la situacién anfrquica que existe en 
la actualidad, ya que cada empresa fija sus 
propios precios. 

Las cotizaciones el dia 28 de enero fueron 
(centavos de d6élar por libra) : 


Colombianos: 


Medellin 
55  Girardot 


al 30 de noviembre de 1950, segin peso y clase, 
La disposicién ocasion6 una serie de protes- 
tas, por considerarla perjudicial a los produ 

, tores de cueros erudos, en tanto que favorece 
‘a los curtidores y a los fabricantes de calzado. 
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Se suspendieron las operaciones en el mercado 
en espera de que la Oficina de Estabilizacién, 
en WAshington, aclarara lo relativo a, precios. 

Las cotizaciones en Chicago fluctuaron en- 
tre 23 y 40 centavos de délar por libra, segan 
peso y calidad. 


METALES 


Plata.—La tendencia inflacionista afecté al 
mercado de la plata en el curso del mes. Por 
haberse suspendido las ofertas del extranjero, 
principalmente de nuestro pais, en la primera 
semana de enero, el precio del metal registré 
un alza en este mercado, de 10.10 centavos de 
délar por onza, pues la demanda superé a las 
ofertas de plata importada. En consecuencia, 
el precio cotizado fue de 90.860 centavos de dé- 
lar por onza. 


Cobre.—Las restricciones impuestas por el 
gobierno, para el uso del cobre en las indus- 
trias, han ocasionado una serie. de. protestas 
de parte de los constructores de casas de ha- 
bitacién. La Oficina de Estabilizacién de Pre- 
cios ha manifestado que las disposiciones seran 
reformadas, para permitirles el empleo del co- 
bre de las existencias actuales. Las cotizacio- 
nes continuaron a 24.5 centavos de délar por 


libra, tanto para el doméstico como para el im- 
portado. 


Plomo.—Estuvo activo el] mercado, con bas- 
tante demanda de este metal para la industria 
norteamericana y para el extranjero, no habién- 
dose registrado fluctuacién alguna en los pre- 
cios, que fueron de 17 centavos de délar por 


libra. 


Zinc.—También se noté confusién en los 
precios del zinc, incluso por lo que respecta a 
las ventas del metal extranjero vendido en este 
mercado, sobre todo para entregas futuras. Sin 
embargo, no sufrieron aglteracién alguna los 
precios con motivo de la congelacién, perma- 
neciendo inalterables a 17 centavos de délar 
por libra. 


Mercurio.—Siendo este metal de los més 
importantes en las industrias de defensa, con 
motivo del estado de emergencia de este pais, 
los precios registraron alzas continuas en el 
mes, 0 sea desde 121.00 hasta 280.00 délares 
por frasco de 76 libras. La mayor parte del 
mercurio procede de Espafia, en donde los pro- 
ductores mantuvieron firmes sus cotizaciones 
a 200.00 délares, libre a bordo puerto de em- 
barque, 


@ 


SITUACION ECONOMICA Y COMERCIAL 
DE ITALIA 


La situacién econémica en Italia durante 
los Gltimos tres meses ha sido insegura. Los 
acontecimientos en la politica internacional 
han provocado una actitud de espera y de te- 
mor en los sectofes comerciales; no obstante, 
el mejoramiento econémico que se registré en 
los meses de verano se ha mantenido firme, 
aunque en los precios se sigue notando una 
tendencia de alza. Las transacciones comer- 
ciales han sido activas, pero se teme que en un 
futuro no lejano puedan presentarse dos obs- 
taculos de importancia: Ja dificultad de abas- 
tecimiento de algunas materias primas y la 
deficiencia de capital liquido. 

cto al primer punto, aunque ha mejo- 
rado el abastecimiento de algunos productos, 
eomo por ejemplo el hierro, existen preocupa- 
ciones respecto a ‘otros, como el algodén en 
rama. 

La escasez de capital liquido se refleja ac- 
tualmente en una disminucién del capital de 
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varias empresas industriales o comerciales, 
consecuencia de la reconstruccién o nivelacién 
de las existencias, con motivo del alza de los 
precios. 

La produccién industrial, de acuerdo con 
los cAleulos del Instituto Central de Estadis- 
tica, ha aumentado en.yn 12.6% con respecto 
a la registrada en el afio 1949. En dicho au- 
mento participan todos los sectores industria- 
les, pero la mayor parte corresponde a las in- 
dustrias textil y mecAnica. Sin embargo, hay 
algunos sectores en los cuales el indice de la 
produccién es afin inferior, como acontece en 
las industrias de la madera, del mfrmol, del 
azufre y en ciertos ramos de la industria me- 
talargica y mecdnica (mfquinas agricolas, ma- 
terial ferroviario y motores eléctricos de 
menor potencia). En particular la industria 
metdlico-mecinica est4 todavia lejos de su r 
la crisis, principalmente en los sectores de las 
construcciones navales y de las mfquinas y 
utensilios. A pesar de estos aspectos negativos, 
la situacién de la industria italiana es general- 
mente satisfactoria, y el elevado nivel de la 
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produccién podr4é mantenerse firme en los pré- 
ximos meses, a juzgar por la demanda existen- 
te. Otro elemento favorable es el mejoramiento 
en la energia eléctrica: a fines del mes de no- 
viembre las reservas hidricas alcanzaban a 
1,363 millones de Kwh. 

El aumento registrado en la produccién de 
vehiculos merece especial atencién, pues en los 
primeros nueve meses de 1950 salieron de las 
fabricas 90,607 vehiculos, contra 86,054 duran- 
te todo el afio 1949; de aquéllos, 70,996 fueron 
automéviles, 11,527 vehiculos de transporte, 
665 camiones de peso ligero, 2,468 camiones 
pesados de carga y 1,618 camiones de trans- 
porte, La exportacién muestra igualmente un 
aumento, pues en los nueve meses citados de 
1950 se exportaron 14,607 vehiculos, contra 
12,399 en 1949. Se considera que la produccién 
de automéviles en el afio 1950 serf la mayor 
que se ha registrado en la historia de dicha in- 
dustria, aleanzando Ja cifra de 100,000 vehicu- 
los de diferentes clases. 


PRECIOS Y COSTO DE LA VIDA 


Continfa la tendencia de alza en los pre- 
cios, aunque en forma m4s moderada que en el 
mercado internacional. E) indice de los precios 
al mayoreo, segin el Instituto Central de Es- 
tadistica, ha seguido su curso ascendente, pues 
en el mes de abril marcaba 46.93, en to 
49.13 y en septiembre 50.86, 6 sea un 3.5% 
m&s que en log meses anteriores y considera- 
blemente m4s alto que en 1949. El nf&mero 
indice de los precios al menudeo ha registrado 
un alza de 2.5%, y por consiguiente el nimero 
indice del costo de la vida sigue en aumento, 
pues de] mes de agosto a septiembre se registré 


un alza del 2.4%, principalmente debido a 
rae apse alimenticios y a prendas de 
vestir. 


COMERCIO EXTERIOR 


En el pasado mes de septiembre las expor- 
taciones italianas superaron por primera vez. 
en el afio el valor de las importaciones: contra 
67,700 millones de liras de mercancias importa- 
das, las ventas al exterior superaron los 70,300 
millones, con un saldo activo de 2,600 millones. 

En las importaciones aparecen en disminu- 
cién los cereales, las patatas, la lana cruda y 
el carbén; en cambio aumentaron los aceites 
y las grasas animales, el cAfiamo, el lino y el 
yute; los productos elaborados del hierro, fun- 
dicién y acero, los fosfatos minerales, los acei- 
tes minerales brutos y los productos quimicos 
orgAnicos. 

En los productos de exportacién se nota 
que disminuyeron los hilados de algod6n y las 
mAquinas y utensilios, aumentando las expor- 
taciones de queso, arroz, frutas frescas y secas, 
legumbres, tejidos manufacturados de lana, 
azufre, minerales de azufre y autovehiculos. 

El} valor en liras de las importaciones ita- 
lianas, durante los primeros nueve meses de 
1950, fue de 663,300 millones, y el de las ex- 
portaciones alcanzé un total de 551,900 mi- 
liones. 


“ Considerando el periodo de tiempo antes in- 


dicado, se calcula, segin informaciones de la 
Camara de Comercio de Mil4n, que, a partir 
del mes de junio, cuando se iniciaron las hosti- 
lidades en Corea, las exportaciones italianas 
principiaron a aumentar, originando un saldo 
favorable para la balanza comercial italiana. 


COMERCIO EXTERIOR 
(15 de julio a 30 de septiembre de 1950) 





Preductos 





Importaciones: 
Algodén en bruto 


Trigo y harina 

Lana en bruto 

MA4quinas y utensilios 

Hierro colado y acero 

Aceites y grasas animales y vegetales 
Café y cacao 

Lefia y madera de construccién 
Materiales para manufactura de papel 
Animales vivos y carnes 

Carnes y peces en conserva 

Cobre en bruto 

Goma natural y sintética 


Huevos, leche y derivados 
Productos frescos de pesca 
Productos quimicos orgdnicos 
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Hilados y tejidos de algodén 
Fibras textiles artificiales 
a aparatos, utensilios mecdnicos 


reparaciones de frutas 
Hilados y te idos de lana 
Manufacturas de tejidos varios 
Autovehiculos, motocicletas, bicicletas 
Aeroplanos y embarcaciones 
M4quinas y aparatos eléctricos 
Productos de la elaboracién de hierro colado 
Azufre en bruto y refinado, y mercurio 
Productos y residuos de petréleo refinado 
Aceite de oliva 


Seda en bruto, en hilados, tejidos y borras 
CAfiamo en bruto, en hilados y tejidos 
Vinos y vermutes 

Sombreros y sus guarniciones 

Legumbres y hortalizas 


EL TOMATE Y SUS DERIVADOS 


E) cultivo \del tomate reviste una impor- 
tancia primordia] en la economia agricola de 
Italia, ocupando el segundo lugar en la agri- 
cultura del pais. La superficie dedicada al 
cultive de dicho producto, que con anteriori- 
dad a la guerra ocupaba 57,000 hectfreas, se 
extendié en 1943 a 60,000 hect4reas, y a 75,000 
en el afio 1949. No se conoce actualmente la 
superficie que se cultiva, pero se considera 
que ha seguido en aumento, debido a que la 
cosecha ha sido thayor, aleanzando 12.326,290 
quintales, contra 10.752,800 que se produjeron 
en 1949; de aquéllos, 61,086 proceden de cam- 
pos abiertos y 13,993 de hortalizas industria 
les. Emilia y las provincias de Piacenza y Par- 
ma son consideradas como las regiones de ma- 
yor produccién, y en menor escala las de 
Campania y Sicilia. 

Segin datos publicados recientemente, la 
cosecha de tomate se utiliz6 de la manera si- 
guiente: 


Coneepto 


Consumo directo 
Produccién de derivados 


BSE wee 


ae 
MODS OM RSMO BRSOR EH HOANSCARSDN 


_ 


3. 
9. 
6 
8 
5. 
21 
50 
63 
5. 
12 
0. 
11. 
40. 
0 
46. 
2. 
2. 


Como puede observarse, la mayor parte del 
producto (57%) se consume en el interior 
del pais, parte en estado natural y parte para 
la preparacién de conservas, En el] afio 1949 
se produjeron aproximadamente 555,000 quin- 
tales de concentrados y 357,000 de pelado. 

El aumento en la produccién ha contribuido 
al mejoramiento de su calidad, pues muchas 
fabricas han renovado y modernizado su ma- 
quinaria a base de los mfg modernos y Glti- 
mos de la industria. Las fabricas 
dedi@adas a la produccién de derivados del to- 
mate ascienden en la actualidad a 353, distri- 
buidas en las regiones de Piacenza, Parma, 
Nocera, Salerno, Cesena, Médena, Bolofia, Oa- 
tania y Palermo. 

La manufactura de las conservas toma- 
te no se ha extendido m4s debido a la difjcul- 
tad para obtener la hojalata necesaria para 
los envases: las necesidades de la industria de 
conservas son de 20,000 toneladas de envases, 
y Gltimamente este problema se ha agravado, 
debido al notable aumento que se ha registrado 
en los precios de los productos metalfirgicos, 
en el mercado internacional, 

Las exportaciones de tomate en el afio 1949 
fueron de 208,679 quintales con un valor de 
4,216.550,000 liras; y las de tomate pelado, de 
316,090 quintales, con un valor de 3,115.268,000 
liras. E] mercado principal para el tomate 
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italiano es la Gran Bretafia, que en el afio 
1949 absorbié 154,756 quintales de tomates pe- 
lados y 88,437 de eonservas. Las exportaciones 
para los Estados Unidos ocupan el do 
lugar; en el afio 1949 se m 95,657 
quintales, con un valor de 971.213,000 liras. 
El tomate italiano se exporta igualmente a 
Alemania, Bélgica, y Suiza; Bélgica ha impor- 
tado regularmente alrededor de 23,425 quinta- 
les de tomate concentrado, y Suiza 20, 554 quin- 
tales. 

Aunque todavia no se publican datos exac- 
tos con respecto a las exportaciones de toma- 
te durante el afio 1950, las estadisticas publi- 
cadas por el Banco de Roma sefialan que en 
dicho afio se-exportaron 251,590 quintales de 
extracto de tomate, contra 160,750 en 1949. 


ESENCIAS 


La industria de las esencias continfa des- 
arroll4ndose fuertemente en Italia, favqpecida 
por su abundante flora y por su diversidad de 
climas. El mayor nfimero de las fabricas que 
se dedican a la produccién de las esencias se 
encuentra en Sicilia. La produccién com- 
prende muchos tipos de esencias, siendo las 
principales aquellas que se derivan de los 
agrios: estas esencias-encuentran aplicacién 
en los m4s variados campos de la industria de 
licores, perfumes y productos farmacéuticos. 
Importantisima en la industria de los perfu- 
mes es la esencia de bergamota, de la que Ita- 
lia tiene el monopolio mundial y que es una 
de las materias primas fundamentales para la 
fabricacién del “agua de colonia”; la produc- 
cién de esta esencia alcanza 800 millones de 
liras anuales. 

La esencia de los agrios se obtiene en ge- 
neral con procedimientos primitivos, expri- 
miendo las cortezas de los agrios con una es- 
ponja que absorbe los aceites esenciales, so- 
metiéndola después a diversas operaciones de 
refinado y concentracién. Regularmente» para 
obtener un kilo de esencia pura se emplean 
hasta 780 kilos de esencia en bruto, 

Segin datos publicados por el Banco de 
Roma, en el afio 1949 se produjeron 350,000 
kilos de esencia de limén, 150,000 kilos de ber- 
gamota, 35,000 kilos de ‘naranjo, 15,000 kilos 
de mandarina y 30,000 kilos de azahar. 

Una de las esencias de gran demanda en la 
industria italiana es la de “esplicgo”, que se 
usa para la fabricacién de aguas, jabones, pol- 
vos, perfumes y cosméticos, Esta esencia se 
destila principalmente en las zonas montafio- 
sas de las provincias de Imperia, Cunco y en 
Salerno, en donde esta planta, adem4s de cons- 
tituir un cultivo racional, abunda en estado 
silvestre. La esencia de espliego es considera- 
da como de las mas finas y de mayor demanda 


en los mercados extranjeros. La produccién de 
dicho producto se estima en unos 10,000 kilos 
anuales. 

En diversas regiones de Italia, principal- 
mente en Toscana, se cultiva el “iris” o “es- 
padafia”, de la cual se extrae, mediante des- 
tilacién, la esencia llamada “mantequilla de 
iris”, que se emplea mucho en la industria de 
perfumes por su olor delicado, parecido al de 
la violeta. : 

De la esencia concreta del iris se obtiene, 
mediante complejos procedimientos de refina- 
do, la absoluta de iris, que es la esencia m4s 
preciada entre todas las que se producen en 
Italia, y cuyo precio en el mercado gira alre- 
dedor de un miil6n de liras el kilo. 

Entre las esencias florales que se producen 
en Italia, es de gran importancia la del jaz- 
min: el cultivo de esta planta ocupa unas 50 
hectéreas en Calabria, con una produccién 
aproximada de 180,000 kilos de flor, de la que 
se. obtienen poco mas de 500 kilos de esencia 
conereta. Cerca del 85% de esta produccién se 
exporta a Francia y a los Estados Unidos. 

Igualmente se producen en Italia, princi- 
palmente en Sicilia, Calabria y en la Provin- 
cia de Imperia, esencias de acacia, de narciso, 
de violeta, de tuberosa, de clavel, de rosas y 
muchas otras obtenidas de flores silvestres, 
que se utilizan en las industrias de perfumes, 
licores y productos farmacéuticos, come las de 
4rnica, chlamo aremAtico, manzanilla, cardo, 
hinojo, enebro, laurel, pino, romero, rada, to- 
millo, valeriana, ete. 

En los primeros seis meses de 1950, a los 
cuales se refieren los Giltimos datos estadisti- 
cos publicados, las exportaciones de esencias 
ascendieron a 400,180 kilos con un valor de 
1,924.062,000 liras. 

Las mas recientes cotizaciones de las esen- 
cias en Italia son las siguientes: 


Neroli purisimo 
Bergamota purificada 
Manzanilla ... 
Jazmin absoluto . . 

Iris concreto 

Espliego alpino purificado 
Limén purificado 
Mandarina... 

Menta piperita Piamonte 
Petit-grain “Bigarde” 
Salvia alpina 
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RELAGIONES COMERCIALES cubrir4 el intercambio de mercancias por un 
valor de 700,000 libras esterlinas. 

Publicaciones oficiales del Gobierno de Ita- Tal acuerdo prevé la importacién en Italia 
lia informan que acaban de firmar los Go- de nitrato de sodio y la rtacién a Chile de 
ate q varios productos de las industrias textiles, me- 
biernos de Italia y Chile un nuevo acuerdo de ¢4gnicas y quimicas. El texto de dicho acuerdo 

compensaciones en adicién al ya existente, que aun no se da a conocer. 

OFERTAS Y DEMANDAS 


Las casas que se indican a continuacién se interesan en entrar en relaciones comerciales con 
importadores mexicanos: 


August Frede 
Corso Novara 20, Napoles, Italia. Ajos y fruta seca. 
Adolfo Comploi. 


Ortisei. Prov. Bolzano. Italia. Objetos de arte en madera, esculturas, articulos re- 
ligiosos, marmol, marfil. 


I talover. | 

Via Senato 15. Milano, Italia. Telas y tejidos diversos. 

Oerlikon Italiana 

Via Scarsellini 14. Milano, Agujas para mAquinas de coser. 

Luigi Marchi. . 

Orvieto, Italia. Telas de lino, manteleria, ropa de cama, etc. 
Casas interesadas en la importacién de productos mexicanos: 

8S. M. 1, E. 

Piazza 8S. Agostino. 22. Milano. Productos mexicanos en general. 


Compagnia Commerciale Transeuropa 
Via. 8. Marco 26. Milano. Betan. 








ACTIVIDADES 
CONSULARES 


EN ESTA SECCION SE PUBLICAN DISTINTAS FASES DE LA LABOR DESARROLLADA 
EN EL ExTRANJERO PoR LOS ConsULADOS DE Mexico 


EL MERCADO DE LOS ANGELES, CALIFORNIA, E. U. A. 


Por el Sr. Canciller Ravi Baca, del Consulado de México en Los Angeles, California, E. U. A. 


El] mercado de Los Angeles ha ido adqui- 
riendo una importancia econémica creciente 
durante los fltimos afios, y especialmente a 
partir de la segunda guerra mundial. Las 
principales razones a que esto obedece son: 
el haberse convertido esta regién en uno de 
los principales centros manufactureros de avio- 
nes durante el filtimo conflicto armado; el ser 
esta regién uno de los principales puertos de 
salida para el Oriente (China, Japi6n, Filipi- 
nas, Islas del Pacifico, ete.) ; el ser también 
el Sur de California uno de los mds importan- 
tes centros productores de legumbres y frutas, 
asi como uno de los principales centros pes- 
queros de los Estados Unidos; el clima benig- 
no y el desarrollo econémico de esta parte de 
los Estados Unidos han atraido una enorme 
corriente migratoria, que procede de otras par- 
tes menos favorecidas por el buen‘clima y me- 
nos fayorecidas, también, por las escalas de 
los salarios y por las oportunidades de encon- 
trar trabajo; finalmente, el deseo de indepen- 
dizar industrialmente a California, de los 
centros tradicionalmente manufactureros del 
Oriente de los Estados Unidos, ha influide con 
siderablemente en el incremento de la pobla 
cién fabril.y de todos los residentes en esta 
parte de la Unidén. 

La parte oecidental de México, desde Naya- 
rit hacia el norte, tiene lazos comerciales muy 
vigorosos con Los Angeles. Y el intercambio 
mercantil que existe en juego entre las dos 
zonas no sélo tiene sélidas rafces, que descan 
san en la diversidad de sus respectivas produc 
ciones 0 en la diversidad de sus respectivas 
épocas de produccién, sino que perfila indicios 
de aumento. Este aumento est4 directamente 
relacionado eon el desarrollo econémico de las 
zonas: por ejemplo, mientras mas desarrollo 
agricola exista, digamos en Sonora y en Sina 
loa, como resultado de las obras de irrigacién 
que en esas entidades se estan Hevando a cabo, 
mayor ser4 la produccién que pueden ofrecer 
para exportacién a sus clientes de aquf; inver- 
samente, mientras m4s variado sea el desarro- 
No industrial del Sur de California, mayor seré 


da diversidad de productos manufacturados 
que esta regién. podré ofrecer a la parte occi- 
dental de México. 

Para mencionar, especificamente, algunox 
elementos que entran en el intercambio a que 
nos venimos refiriendo, sefialarenios la cose- 
cha de tomate (o jitomate) que se produce en 
Sinaloa y en Sonora, la cual, en gran parte, 
se vende en California. Esto no quiere decir 
que California no produzca tomate: si lo pro- 
duce; pero su época de produccién es distinta 
a la que rige en los Estados mexicanos ya 
mencionados. Otro producto muy importante 
que México vende en Los Angeles es el cama- 
r6én: se trae de distintos lugares de México, 
entre los cuales se pueden enumerar a Maza- 
tlin, Sin.; Guaymas, Son.; Punta Pefiasco, 
Son.; San Felipe, B. C.; y Ensenada, B. C. 
Por cuanto a cifras cuantitativas y de valor, 
no es facil darlas, debido a que las importa- 
ciones de estos productos y otros muchos se 
llevan a cabo a través de otras aduanas. Cita-. 
remos un ejemplo relacionado con uno de los 
productos a que acabamos de referirnos: el to- 
mate de Sinaloa y de Sonora entra general- 
mente por Nogales, Ariz., y alli se liquidan, 
generalmente también, los derechos aduanales 
de importacién ; de modo que en la Aduana de 
Los Angeles no figuran esas importaciones, 
aun cuando el tomate venga a dar, a final de 
cuentas, al mercado de Los Angeles, Para dar, 
sin embargo, una idea de la importancia de la 
exportacién de tomate mexicano a los Estados 
Unidos, consignaremos que, en 1949, el volu- 
men de nuestras ventas fue de 173.583,000 li- 
bras, lo cual nos colocé en primer lugar como 
pais extranjero abastecedor de este producto. 

El aspecto inverso (las ventas de produe- 
tos californianos a México) tiene también mu- 
cha importancia, aun cuando las estadisticas 
adolecen del mismo defecto, es decir, se en- 
cuentran diseminadas en las distintas aduanas 
de salida. De todos modos podemos citar al- 
gunos elementos que forman parte del inter- 
cambio: por ejemplo, la industria minera, que 
tiene importancia considerable en los Estados 
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de , Sinaloa y Nayarit,.se abastece, en 
buena te, de maquinaria, aparatos y Gtiles 
para trabajos mineros que se adquieren en 
California; la agricultura de esos mismos Es- 
tados de México sc abastece de productos 
quimicos y otros articulos que se obtienen 
aqui; lo mismo sucede con la industria pes- 
quera y con la azucarera. Hasta la gasolina 
y aceite combustible se Hevan de aqui a los 
siguientes puertos mexicanos: Acapulco, Gro. ; 
Mazatlan, Sin.; Manzanillo, Col.; Guaymas, 
Son.; La Paz, B. C.; y Santa Rosalia, B. C.; 
ademds, la gasolina y lubricantes que se con- 
sumen en las poblaciones del norte de la Baja 
California son de procedencia californiana. En 
otras palabras, los derivados del petréleo que 
se consumen en Mexicali, Tijuana, Ensenada, 
etc., ete., proceden de aqui, e igual cosa sucede 
con muchos articulos de consumo (tanto du- 
rables como no durables) y con comestibles; 
ejemplos: estufas y refrigeradores, prendas de 
vestir, manteca, trigo, ete. 

La expansi6n industrial del Condado de Los 
Angeles durante el afio que acaba de terminar 
puede calcularse si se tiene en cuenta que, en 
dicho afio (1950), la inversién de capitales as- 
cendié a 100.000,000 de délares. La inversién 
a que nos referimos se relaciona con el esta- 


blecimieltto de 128 fabricas nuevas y con la 
expansién de las plantas de 399 ya existentes. 
Para dar una idea de la naturaleza de las 
nuevas fAbricas establecidas el afio pasado, 
mencionaremos la clase de productos que al- 
gunas han principiado a manufacturar: herra- 
mientas, dados y maquinaria especial ; cortinas 
de pldstico para regaderas, manteles y delan- 
tales de plistico; camas y sofas; partes peque- 
fias para aviones; instrumentos electrénicos 
y aparatos mecdnicos; suéteres, ete. Entre las 
que han aumentado la capacidad productiya 
de las plantas ya existentes se pueden men- 
cionar: una planta embotelladora; una que 
fabrica micréfonos y altoparlantes;. otra que 
fabrica accesorios de plastico para automévi- 
les; una fabrica que manufactura filtros; otra 
que elabora prendas de vestir para deporte; 
otra m4s‘que hace rectificadores eléctricos; 
una que manufactura Acido bérico y jabén; 
otra que manufactura un aditamento para 
aparatos de televisién ; una empresa petrolera 
que refina gasolina para automdéviles; una 
empresa que produce articulos de latén para 
plomeria; una fabrica de productos quimicos 
que manufactura refrigerantes, insecticidas y 
productos quimicos comerciales; finalmente, 
una empresa que manufactura aparatos para 
pulverizar desperdicios de los-restaurantes, 
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DISPOSIGIONES QUE INTERESAN AL COMERCIO EXTERIOR, 
PUBLICADAS EN EL “DIARIO OFICIAL” DE LA FEDERACION, 
DURANTE EL MES DE MARZO DE 1951 


Jueves 1° (Nam. 1).—Circular némero 305-2-19, que fija 
la de la extranjera al peso mexicano, du- 
rante el presente mes. 


Viernes 2 (Naim. 2).—Circular que modifica lista 
precios oficiales para el] cobro del impuesto del of at 
rem sobre la exportacién del cacao (Lista nimero 6 


Sékedo 3 (Nam. 3).—Acverdo que dispone que la expor- 
tacién de los minerales ‘naturales de hierro queda sujeta a 
previo permiso de la Secretaria de Economia. 


Lunes 5 (Nim. 4).—Decreto que establece el caso de ex- 
cepeién para el cobro del 15% ad-valérem sobre la exporta- 
eién del cacao. 

Aclaracién & los acuerdos que conceden subsidio a la 

importacién de fiocco y de artisela, publicados el dia 15 de 
febrero préximo pasado. 

Aclaracién al decreto que establece los casos 16 


Marte, 13 (Ném. 11).—Circular que modifica la lista de 
precios oficiales A el cobro del impuesto del 15% sed-valé- 
rem sobre los exportacién que la misma espe- 
cifiea (Lista ‘Nam. 8). 


Jueves 16 (Ndm. 13).—Decreto que aprueba el Convenio 
Comercial celebrado entre México y Yugoeslavia. 


Viernes 16 (Nam. 14).—Acuerdo que dispone que la im- 
portacién de las mercancias que se mencionan deja de estar 
sujeta a previo permiso de le Secretaria de Economia. 


Saébado 17 (Nam. 15).—Fe de erratas relativo al subsi- 
dio para la exportacién del tomate, publicado en Ia primera 
seceién del némero correspondiente al "tia 14 de febrero préxi- 
mo pasado. 


Lunes’! 19 (Ném. 16).—Oficio-cireular que 


establece reglas 
en relacién con las facturas comerciales, a in 


importacién de 





para el cobro del 15% citvalerem sobre ln exportacion te 
café, publicado el dia 26 de febrero del presente afio 


Jueves 8 (Nim. 7).—Cireular que modifica la lista de 
precios oficiales para el cobro del impuesto del 15% ad-valé- 
rem sobre la exportacién del algodén (Lista ndmero 7). 


Viernes 9 (Nim. 8).=—Ciréular que modifica los precios 
oficiales de los articulos de importacién que la misma espe- 
cifiea, para el cobro del impuesto ad-valérem (Lista mimero 3). 

-cireular nimero ney tn que dispone que la 
sobretasa del 15% ad a los go 
metales y otros productos enetabhegtons que nd exporten 
el Territorio Sur de la Baja California, cuando éstos se deri 
ven exclusivamente de la explotacién de los fundos mineros 
ubicados en esa zona. 





Sébado 10 (Nim. 9).—Decreto que modifica la Tarifa del 
Impuesto de Exportacién (Ceras vegetales y cera de henequén). 


12 (Ném. 10).—Telegrama-circular nimero 301-I- 





ete. 
Acuerdo que dispone que la A fresea queda sujeta « 
previo permiso de la Secretaria de Economia, pata su impor- 
tacién al territorio Norte de la Baja California. 


Oficio-cireular que comunica que la importacién de apa- 
ratos de televisién sélo se permitirA mediante fianza del 20% 
de su valor comercial. 

Fe de erratas a la circular que modifica los precios ofi- 
ciales a jos articulos de importacién que la misma especifica 
(Lista mimero 3), publicada el dia 9 del presente. 


(Nam. 18).—Deereto que establece los casos de 
excepeién para.el cobro del 15% ad-valérem sobre los pro- 
ductos de exportacién que el mismo especifica. 


Viernes 23 (Nam. 19).—Acuerdo que dispone que la ex- 
portacién de la brea y el aceite de ricino queda sujeta a previo 
permiso de la S fa de E 





Miéreoles 28 (Nam. 23).—Decreto que faculta al Ejecuti- 
vo de la Unién para que pueda crear, suprimir, aumentar o 


ie "productos articulos a. —— 

Decreto que adicio Hyg 4 131 y reforma el articulo 
49 de la Constitucién Polftica de los Estados Unidos Mexicanos. 
(Nam. 24).—Cireular naimero 301-3-25, que da 


a la importacién de un 
libre de imp 


Jueves 29 
instr i 


nuevo medicamento que Salubridad | ia 


Viernes 30 (Nim. 25).—-Circular néimero 208-13-22 que 
fija los valores y las cuctas para el cobro del Impuesto sobre 
Produccién de Metales durante .<l presente mes. 

Oficio-cireular que dispone que los vehiculos que traigan 
consigo los pasajeros serin despachados con simple boleta de 
importacién. 
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